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GOZLER 2, EL PAZARINDA VE URETICILERDE

Otobus sektoérinde yeni sezon
tum hiziyla bagladi. Yatirimci-
lar, 6Gnceden siparigini verdikleri
araclar birer birer teslim alma-
ya devam ediyor ancak bu yil
da dikkat ¢ceken bir tablo var: 2.
el otobus pazari, hacim ola-
rak sifir arac satiglarini geri-
de birakmis durumda.

Sektér temsilcileri, bu denli
yuksek adetlerde 2. el satis
yapilmasina ragmen liretici
firmalarin bu alana yeterin-
ce egilmedigini ve sektériin
yaninda daha fazla yer alma-
lari gerektigini ifade ediyor.
Cunkud 2. el ticareti; buylk ser-
maye, kurumsallik ve ylksek
guven unsurlarini zorunlu kilan
bir alan. Yatirnmcilar, Uretici
firmalarin 2. el bolimlerin-
den araclarini adeta “go6zu
kapali” satin aldiklarini an-
cak ayni gliven ortaminin ne
yazik ki bircok galeride bu-
lunmadigini dile getiriyor. Ya-
sanan c¢esitli sorunlar sektorde
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Dilerseniz Her Araca
Farkh Anket
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Fiyati: 10 TL

guven bunalimini artirirken isini
durastlikle ve titizlikle yaraten
galericiler ise takdir topluyor.
Sektér mensuplari, bu du-
rist isletmelerin cogalmasini
temenni ediyor.

SEZON BASLADI, FIRMA-
LAR PES PESE ACILIYOR
Otobiisci, bu sezona da
iyisiyle kotusuyle hazirlandi.
Firmalar, siparisini verdikleri
sifir otobusleri her gun teslim
alarak hizla sefere c¢ikariyor.
Ote yandan, sifir arac bula-
mayanlar ise ikinci el oto-
busleri filolarina katmaya
devam ediyor. Bu hareketlilik
surerken bircok ilde yeni fir-
malar da faaliyet gostermeye
basladi. Biz de bu sayfalarda
acilan firmalarin haberlerini
sizlerle paylasmaya devam
ediyoruz.

Yatirimlarini tamamlayan tum
firmalara hayirli ve bol kazancgli
bir sezon diliyoruz.
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Koltuk arkasi Karekodla, yolculariniza baglanin!
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Ancak su soru herkesin ak-
linda: Gercekten bu kadar
firmaya ihtiyac var mi? Bazi
illerde firma sayisi fazlasiy-
la artmis durumda ve bu
yogunluk, mevcut markalar
arasinda ciddi bir fiyat reka-
betine yol aciyor. Bu durum
ise cogu zaman firmalarin ma-
liyetin altinda yolcu tagimasi-
na, yani zarar etmesine neden
oluyor. Sonug olarak sektor,

bir anlamda kendi kendini zora
sokuyor. Ozellikle “yerli” ve
“memleket firmasi” sloganla-
riyla 6ne cikan yeni girisim-
ler dikkatleri cekiyor. Goru-
nen o ki, bu sezonda da birgok
ilde fiyat rekabeti oldukca sert
gececek. Her ne olursa olsun,
sezon sona erdiginde birgok
firma tabelasini indirip seferleri-
ni durdurmak zorunda kalacak.
Sektor, kendi eliyle yarattigi
bu haksiz rekabetin sancila-
rini bir sonraki sezona kadar
tasir yine!

Sayfa 5'te

Cem Tiirkkan: Kurumsal Markalar 2. El
Pazarinda Daha Etkin Olmah
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MAPAR BURSA

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

istanbul Yolu Cad. No: 493/A

Alasarkoy Mah. Osmangazi/BURSA

Tel :02242610070

Fax : 02242610053

Acil
Servis: 05339319900

MAPAR IZMIR

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

7410 Sok. No:18, 5. Sanayi Sitesi
Bornova - Pinarbasi / iZMIR

Tel :0232478 38 38

Fax : 0232478 3810

Acil
Servis: 05303739393

D www.mapar.com.tr

& ® X f(im/maparman

MAPAR MERKEZ OFiSi

Ikitelli Organize Sanayi Bolgesi
Dolapdere Esnaf ve Sanatkarlar Sitesi
16. Blok No:42 - 44 ikitelli/ISTANBUL
Tel :02126712735-36
Fax:0212671 27 44
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ADANA'DAKI

Kamil Koc¢’un ulke gene-
lindeki guclu yapilanmasi-
ni mercek altina aldigimiz
“Yol Arkadasim Kamil Ko¢”
serimizin yeni duragl Ada-
na oldu. Bu kez Adana Is-
letmecisi Naif Demir ile bir
araya geldik. Demir, Kamil
Ko¢’la kesisen yolculugunu
ve bu slrecte edindigi de-
neyimleri samimi bir dille
paylasti. Yolculara gOste-
rilen 0zenin ve Kkaliteli hiz-
met anlayiginin basaridaki
temel faktorler oldugunun
altini ¢izen Demir, ayni za-
manda Kamil Ko¢’un finan-
sal disiplininden duydugu
memnuniyeti dile getirdi.
“Onlar bizden memnun,
biz de onlardan ¢cok mem-
nunuz. Bu karsilikli guven
ortami bizi bugune getirdi.
Siz iginizin basinda durur-
saniz basari mutlaka sizi
bulur” diyen Naif Demir,
Kamil Koc¢’un Adana’daki
yukselis hikayesini bizimle
paylasti. Keyifli okumalar!

HAYATIMIZ OTOGAR

ICERISINDE GECTIi

1966 yilinda Mardin’in Omerli ilgesinde
dogdum, daha sonra Adana’ya gog ettik.
Dedem de babam da hep otogar camia-
siin i¢indeydi. Benim garajla tanismam
da 1978 senesine dayaniyor. O yil ilk kez
ayak bastim otogara ve o zamandan beri de
buradayim.

1997 yilinda yillarca is¢ilik yaptiktan sonra
kardeslerimle birlikte otogarda yazihane
isine basladik. Ilk olarak 12 numaral yazi-
haneyi aldik. O, bizim i¢in bir doniim nok-
tast oldu, ardindan ti¢ tane daha yer aldik.
Allah nasip etti, islerimizi biiytittiik. Bu
isin mutfagindan geldik. Dolayisiyla nasil
yapilmasi gerektigini yasayarak 6grendik.
3 kiz, 3 de erkek 6 ¢ocugum var. Hepsi de
bir sekilde bu camianin i¢inde biiytidiiler.
Bizde pek ¢ok seyi bu isin i¢inde yasayarak
ogrendik ve kendimizi yetistirerek, bugiin-
lere geldi.

KAMIL KOC iLE YOLLARIMIZ
PANDEMIDEN SONRA KESIiSTI
Kamil Kog¢’un pandemiden sonra yeniden
Adana’ya donmeye karar vermesiyle yolla-
rimiz ortak dostlarimiz vasitasiyla kesisti.
Gergeklestirdigimiz toplantida da kendi-
lerine, “Siz gonliiniizden gegeni arastirin,
karar verin, biz kendimize giiveniyoruz”
dedik. Onlar da arastirmalarini yaptiktan
sonra bizimle yiiriimeye karar verdiler. Bu
giiveni gosterdikleri i¢in hem kendim adina
hem de ailem adina Kamil Kog yonetimine
tesekkiir ederim. Onlar bizden memnun,
biz de onlardan ¢ok memnunuz. Bu karsi-
likl1 gliven ortami bizi bugiine getirdi.
KAMIL KOC BENIM iCiN
KURUMSALLIK DEMEKTIR

Kamil Kog bu sektorde bir asra yaklasan
kokli deneyimiyle sektordeki en 6nemli
markalarin basinda gelir. Bu ylizden Kamil
Kog denilince pek ¢ok sey soylenebilir ama
benim aklima ilk gelen sey kurumsalliktir.
Ciinki herkesin gorevi bellidir, herkes isini
bilir ve en iyisini yapmaya c¢alisir. Biz de
burada bu kurumsal ¢izgiye uyarak kendi

BASARIMIZIN SIRRI “HIZMET KALITEMIZ”
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dinamiklerimizle sistemimizi siirdiiriiyo-
ruz. Yazithanemizdeyiz, perondayiz, isimi-
zin basindayiz. Tabii burada Kamil Kog¢’un
kurumsal altyapisini da unutmamak gere-
kiyor. Diizenli bir yap1 olunca, isler de ona
gore ¢ok daha rahat yiiriiyor.

[1k basladigimizda Adana’dan ¢ok az

sefer yapiliyordu. Simdi 120-130 seferlere
ulastik. Bu ciddi bir ivmedir. Kisin bile

90 seferin altina diismiiyoruz. Yazin zaten
yogunluk artiyor. Yani isin basinda durdu-
gunuz siirece basar1 da geliyor.

ADANA’DA SEFER SAYIMIZI

10 KAT ARTIRDIK

Biz, bu ise sadece mesaiyle degil, gonlii-
miizle, emegimizle girdik. ilk basladigi-
mizdan bu yana sefer sayisini neredeyse 10
katina ¢ikardik. Bu tesadiif degil, sistemli
calismanin sonucudur. Bunu sadece biz
degil, yolcular da goriiyor ve hizmeti takdir
ediyor.

Otogarda her sey goz oniindedir. Persone-
lin hal ve hareketi, aracin temizligi, bagaj
diizeni... Hepsine dikkat ederiz. Yolcu bir
araca bindiginde ailesinin yanina gider

gibi huzur i¢inde gitmeli. Biz buna 6nem
veririz. Kimse gelip kafasina gore burada
calisamaz. Siciline, durusuna, disiplinine
bakariz. Temiz, saygili insanlar olacak, bu
is1 serefiyle yapacak.

YOLCUNUN GOZUNDE SADECE
BiR “YAZIHANE” DEGILIZ

Yazihane isletmeciligi disinda bireysel an-
lamda da bu isin i¢indeyim. Kédmil Kog¢’un
tiim araglar1, buradaki personel, sistem,;
hepsiyle tek tek ilgileniyoruz. Bizim ama-
cimiz buray1 daha da ileri tagimak. Mesela
Adana’dan merkez kalkisli daha fazla sefer
gormeyi arzu ederiz. Kozan, Kadirli gibi
yerlerden gelen yolcularin buradan direkt
Istanbul’a, Bursa’ya, Antalya’ya gitmesini
isteriz.

Yolcunun goziinde biz sadece bir “yaziha-
ne” degiliz. Buraya gelen yolcu buradaki
kaliteyi, diizeni, disiplini goriiyor. Durusu-
muzla, hizmet kalitemizle, kurumsal tavri-
mizla yolcularimiza giiven veriyoruz. Bu
yiizden tercih ediliyoruz. Personel de bu-
nun farkinda ve buna gore hareket ediyor.
Yolcu geldiginde sayg1 bekliyor, ciddiyet
gormek istiyor. Biz de bunu sagliyoruz.

KAMIL KOC’UN EN GUCLU YANLA-
RINDAN BiRi “ODEME DiSiPLINi”
Kamil Kog ile ¢alismanin en giizel yanla-

i
rindan biri de siiphesiz 6deme sisteminin
cok diizenli olmasidir. Faturalarimizi za-
maninda kesiyoruz, onlar da giinii giinline
O0demelerini yapryorlar. Bugiine kadar hig-
bir aksama yasamadik. Ne para konusunda
ne fatura konusunda bir problem ¢ikmadi.
Muhasebe sistemleri ¢ok disiplinli ve

tikar tikir isliyor. Bu sektérde 6demelerini
diizenli yapan firmalar ¢ok nadirdir. Kamil
Kog bu konuda istisnadir. Her sey seffaf ve
net bir sekilde yiirliyor. Bu yiizden biz de
burada huzurla ¢alisiyoruz. Zihnimiz baska
seyle mesgul olmuyor. Isimize odaklaniyo-
ruz sadece.

HIZMET KALETIMIZLE
BEKLENTILERI KARSILIYORUZ
Burada Kamil Kog adi altinda hizmet ver-
digimiz i¢in beklentiler de yiiksek ama biz
bu beklentileri karsiliyoruz. Yolcumuzla
birebir ilgileniyoruz. Dedigim gibi bir yol-
cu o otobiise bindiginde bir kalite gormek
istiyor. Bu kaliteyi sagladigimiz siirece de
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memnuniyet artiyor.

Bazi yolcular artik sadece Kamil Kog’la
seyahat ediyor, ¢iinkii burada gordiikleri
ilgiyi baska yerde gérmiiyorlar. Her sey
diizenli ve oturmus bir sistem var. Bu da
giiven yaratiyor. Ayrica Kamil Ko¢’un
marka giicii da bu giliveni fazlasiyla pekis-
tiriyor.

ORTAK HEDEFIMiZ, SEKTORU
DAHA ILERI TASIMAK

Bugiine kadar ¢ok sey yasadik. Nice zor-
luklardan gectik ama hi¢bir zaman isimizi
aksatmadik. Yolcumuzun da sirketimizin
de giivenini kazandik. Bundan sonra da
bayragi daha yukari tagimak i¢in elimiz-
den geleni yapacagiz. Bu sektorde birebir
emegi olan herkesin hakkini teslim etmek
lazim. Ben de bu camianin bir ferdi olarak,
elimden geleni yapmaya devam edecegim.
Rabbim sirketimize, yolcularimiza, calisan-
larimiza saglik, sihhat versin. Hep birlikte
daha giizel islere imza atacagiz insallah.
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Otokar’a “Enerji Verimliligi” Odiilii

Tarkiye’nin édnct otomotiv sirketi Otokar, surdurdlebilirlik hedefleri dogrultusunda gelistirdigi projelerle aldigi édullere bir yenisini daha
ekledi. Sirket, Sakarya Arifiye’deki fabrikasinda hayata gegirdigi “Fabrika Atik Isi Geri Kazanim Projesi” ile Sanayi ve Teknoloji Ba-
kanhgr’nin 10. Verimlilik Proje Odlleri’nde Enerji Verimliligi kategorisinde G¢unculik édulinin sahibi oldu. Hayata gecirilen proje ile

toplam dogalgaz tiketiminin %47 oranina denk gelen proseslerde yaklasik %8 tasarruf elde edildi ve 349 ton karbon salinimi énlendi.

da, fabrika genelindeki dogalgaz
tikketiminin ytizde 47’sini olustu-
ran proseslerde enerji verimliligi
saglandi. Yapilan ¢aligmalarla
dogalgaz tiiketimi yiizde 8 oranin-
da azaltilirken, y1lda 182 bin 760
metrekiip dogalgaz tasarrufu elde
edildi.

Toplam geri doniis siiresi yaklagik
1,6 y1l olan yatirimla, yillik 349
ton karbon salimimi 6nlenerek

aldig1 yarigmada Otokar 1 siir-
diiriilebilirlik hedefleri dogrultu-
sunda tiretim stireglerinde enerji
tasarrufu saglayan projesi one
ciktr. Odiilii, Sanayi ve Teknoloji
Bakam Mehmet Fatih Kacir’in
katilmiyla gerceklesen torende
Otokar Genel Miidiir Yardimeist
Onur Vural teslim ald1.
Sakarya’daki tiretim tesisinde uy-
gulamaya alman proje kapsamimn-

o¢ Toplulugu sirketlerin-
den Otokar, Sanayi ve
Teknoloji Bakanhgi’nin

diizenledigi 2024 Verimlilik Proje
Odiilleri’nde “Fabrika Atik Ist
Geri Kazanim” projesiyle Enerji
Verimliligi kategorisinde tigiin-
ciiliik ddiiliniin sahibi oldu. Bu
yil 57 ilden toplam 613 projenin
degerlendirildigi, 93 projenin
finale kaldig1 ve 33 projenin odiil

strdiirtilebilirlige katki sagland.
Yaklagik 8 ay stiren degerlendirme
stirecinde, bagimsiz denetgilerin
yerinde incelemelerinin ardindan
juri tarafindan 6diile layik goriilen
proje ile ilgili olarak Otokar Genel
Miidiir Yardimcist Onur Vural,
“Enerji verimliligi ve karbon

ayak izimizi azaltma konusunda-
ki ¢aligmalarimiz, stirdiirtilebilir
tiretim vizyonumuzun temelini

olusturuyor. Sanayi ve Teknoloji
Bakanlig tarafindan bu kapsamda
odiillendirilmekten biiyiik mutlu-
luk duyuyoruz. Sadece ekonomik
degil, cevresel fayda da saglayan
yenilik¢i ¢oziimler gelistirmeyi
stirdiirecegiz. Basta bakanhigimiz
olmak tizere jiiri tiyelerine, 6gre-
tim goérevlilerine ve projede emegi
gecen tiim ¢alisma arkadaslarima
tesekkiir ediyorum” dedi.

(;orlu Travel Yem Tourismo’sunu Teslim Ald|

Turizm filolar1 Mercedes-Benz yildizlari ile biiytimeye devam ediyor. Bolgesinin giiclii
oyuncularindan Corlu Travel siparisini verdigi 50 koltuk kapasiteli 2025 model Touris-
mo’yu biinyesine katti. Hassoy Motorlu Vasitalar tarafindan satis1 gergeklestirilen Tou-
rismo Hassoy Otobiis Satig Miidiirii Cenk Soydan ve 2. El Satigs Danisman1 Selguk Kose
tarafindan Corlu Travel Sahipleri Altan Cetinkaya ve Onur Cetinkaya’ya teslim edildi.

Karagill Group’a 2 Adet Mercedes-Benz Tourismo 16

Mengerler teslimatlar1 devam ediyor. Kamil Kog¢ Erzurum Isletmecisi Karagiil Group,
2025 model Mercedes-Benz yildizlar ile filosunu gii¢lendirdi. Sirket 5 adetlik Tourismo
siparisinin ilk ikisini biinyesine katti. Mengerler tarafindan satis1 gerceklestirilen yildizlar
Mengerler Otobiis Satis Miidiirleri Giinay Eren ve Hiiseyin Tilki tarafindan Karagiil Group
Yo6netim Kurulu Bagkan1 Mustafa Karagiil ve Bakmaz Otomotiv Sahibi Ali Bakmaz’a
teslim edildi.

AGR
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Acr Otokar Ailesi Olarak Filolari Buyuttyoruz!

Yillardir stire gelen otokar bayilidimizle siz degerli misafirlerimiz
icin her bitgeye uygun arag ve kampanyalarla sizlerin yaninizdayiz...

Sizlerde araclar hakkinda bilgi almak ve kampanyalan
kacirmak istemiyorsaniz bayimizi ziyaret etmeyi unutmayin.

ACR OTOMOTIV OTOKAR BAYii

Asaf) Kayabagi, Atatirk Blv. No:42
Nigde Merkez/Nifde
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KURUMSAL MARKALAR 2, EL PAZARINDA DAHA ETKIN OLMALI

Turizm tasimaciligina dair carpici tespitler, ikinci el arag pazarina dair net uyarilar ve gelecege donuk dikkat
cekici 6ngoriler... Turkkan Turizm Yénetim Kurulu Uyesi Cem Tiirkkan ile bu rdoportajda turizm sektériniin
nabzini tuttuk. Tdrkkan, kurumsal markalarin ikinci el ara¢ pazarinda yeterince yer almamasinin sektorde
ciddibirbosgluk yarattigini belirterek artan maliyetlere ragmenfilolaringencglesmesinin zorunluluguna degindi.
Yatinm risklerinden filo yenileme zorluklarina, Istanbul’un cazibesiyle celisen maliyet sorunlarindan
TURSAB secimlerine kadar pek ¢ok konu bashginda 6nemli degerlendirmelerini bizlerle paylasan Cem
icin hala umutlu. Iste Tirkkan’in géziinden turizm diinyasi... Keyifli okumalar!

Tarkkan 6numuzdeki yaz

KURUMSAL 2. EL YAPILANMALARI-
NA IHTIYAC VAR!

Kurumsal firmalarin ikinci el ara¢ pazarinda
yeterince aktif olmamasi1 sektor acisindan
ciddi bir eksiklik olusturuyor. Su anda piya-
sa, bireysel girisimcilerin ve kiiciik 6lgekli
galericilerin ¢abalariyla ayakta kalmaya cali-
styor ancak bu yapi sektoriin ihtiya¢ duydugu
stirdiirtilebilirligi saglamaktan olduk¢a uzak.
Bugtin bir otobiisiin fiyat1 20 milyon liraya
kadar ¢ikmis durumda. Bu kosullarda mevcut
filolarin yenilenmesi elzem hale gelmisken
slire¢ yalnizca ilanlar tizerinden ya da simirh
sayidaki galerilerle ylirtitiilemez.

Bu noktada kurumsal firmalarin kendi ikinci
el birimlerini daha etkin ve organize bir
sekilde devreye almalari biiylik 6nem tasiyor.
Sadece arag satis1 degil; takas, kredi, vade-
lendirme gibi tiim finansal ¢oztimlerin tek
bir noktadan sunulmasi, hem arag sahipleri
icin bliyiik bir kolaylik hem de sektor i¢in
giivenli bir model yaratacaktir. Eski aracini
verip yenisini almak isteyen bir kullanici,
ayni anda finansmanini da bu sistem igeri-
sinde ¢6zebilmeli. Bu sayede sektorde giiven
duygusu artar, islem hacmi biiyiir ve sistem
daha verimli isler.

Tiirkiye genelinde Antalya’dan Dogu Ana-
dolu’ya kadar tiim bolgeleri kapsayacak
daha biiytik, organize ve kurumsal ikinci el
yapilanmalara ihtiya¢ var. Pandemi siireciyle
birlikte ciddi sekilde yipranan ve yaslanan
filolar ancak bu tiir ¢oziimlerle yenilenebilir.
Aksi takdirde filolarin genglesmesi hayal
olarak kalacak, sektoriin gelisimi ise sekteye
ugrayacaktir.

ULKE OLARAK HALA PAHALIYIZ
Sezon ag¢isindan hepimiz umutluyuz ancak
ne yazik ki birim maliyetler ¢ok yiikseldi.
Bu durumu sadece burada degil, yurt disinda
katildigim fuarlarda da gézlemledim. Bakii

ve Dubai’de fuarlara katildim; Istanbul her
zamanki gibi cazibesini koruyor. Biz isimizi
Istanbul’da yaptigimiz i¢in oradaki gozlem-
lerimi de Istanbul 6lgeginde degerlendiriyo-
rum. Arap ve Azeri dostlarimiz igin Istanbul
hala énemli bir merkez ancak maalesef
pahali kaliyoruz. Otel, yemek, ulasim gibi
temel harcamalarda fiyatlar ¢ok yiiksek. Sos-
yal medyada Tiirkiye ve Yunanistan fiyatlart
kiyaslaniyor, insanlar Tiirkiye’den Yunanis-
tan’a tatil i¢in akin ediyor ¢tinkii bazen Tiir-
kiye’de tatil yapmak, yurtdisina gitmekten
daha pahaliya geliyor.

Yurt i¢inde tatil yapmak yerine yurt disini
tercih edenlerin sayisi artiyor. Ugakla yapilan
tatillerin ¢esitlenmesi, Euro’nun TL karsi-
sinda nispeten daha diisiik etkisi insanlari
cezbediyor. Biz nasil yurt disina tatile gitmek
istiyorsak yabancilar da ayni sekilde Tiir-
kiye’ye gelmek istiyor, fakat fiyatlar onlar1
zorluyor.

TURIZM, BARISIN OLDUGU YERDE
OLUR

Bazi iilkelerle yasadigimiz vize sorunlari,
politik problemler ya da savaslar turizmi
dogrudan etkiliyor. Bugiin kuzeyimizde
Ukrayna savasli, glineyimizde Gazze’de ya-
sananlar biiytik etkiler yaratiyor. Pandemiden
once Tel Aviv — Istanbul arasinda giinde 13
ucus vard. Israil’de yasayan ciddi bir Arap
kitlesi de vardi ancak su anda bu kitle de ya-
sanan zuliim nedeniyle Tirkiye’ye gelmiyor.
Ukrayna ve Arap iilkeleri bizim i¢in 6nemli
pazarlar. Bu pazarlar daraldikca rekabet arti-
yor ve bu da fiyatlara yansiyor. Tur fiyatlari,
ulasim tcretleri, siirticli bahsisleri bile hesaba
katiliyor.

Normalde siirticiiniin bahsisi bizim is plani-
miza dahil degildir. Fakat son donemde duy-
duklarimiz gercekten diistindiiriicti. Bahsisler
onceden hesaplaniyor, siirliciiniin maasina

dahil ediliyor. Bu da otobiis fiyatlarinin belir-
lenmesinde etkili oluyor. Bu, biz yatirimcilari
geri distiriiyor. Ayrica siiriiciiler daha kolay
isleri tercih ediyor, bu da kaliteyi diistiriiyor.

YAKIN COGRAFYADAKI ULKELER
DAHA DEGERLI

Uzakdogu ve Giliney Amerika gibi bolgeler
elbette 6nemli ancak benim i¢in asil 6nem-

li olan Tiirkiye’nin ¢evresindeki tilkeler.
Avrupa, Balkanlar, eski Sovyet tilkeleri ve
Arap cografyasi... Bu iilkelere ugakla ya da
kara yoluyla 2-3 saatte ulasabiliyorsunuz. O
ytizden bu bolgeler bizim icin ¢ok daha kiy-
metli. Bu turistler istedikleri anda Tiirkiye’ye
gelebilmeli. Vize siirecleri kolaylasmali, fiyat
politikalar1 cazip olmali. Bu sayede daha
fazla turist gelir, daha ¢ok otobiis ¢alisir, daha
cok sofor is yapar. Ucakla gelmelerinden
korkmamak gerekir. Havalimani transferi, se-
hir i¢i tasima, restoran ulasimi derken biitiin
sektor bundan faydalanur.

YURT DISINA ARAC GONDERENLER
DIKKAT ETMELI

Bugiin yurt i¢indeki yerli turistin bircogu
yurt disina yonelmis durumda. Schengen
vizesi sikintis1 olmasa bu say1 ¢ok daha fazla
olurdu. Ozellikle vize problemi olmayan
iilkelere ciddi bir yonelim var. B2 ve D2
belgeli firmalar Balkan ve Avrupa turlarini
organize ediyor. Bu yaz ¢ok ciddi bir potansi-
yel var ancak dikkat edilmesi gereken nokta
su: Yurt disina ara¢ gonderirken Tiirkiye
sartlartyla kiyas yapmamak gerek. Cezalar,
hiz limitleri, stirticti calisma saatleri, ariza
maliyetleri Tiirkiye’nin 2-3 kat1. Bu hesaplar1
yapmadan yola ¢ikarsak ciddi sorunlar yasa-
nir. Bu nedenle firmalarin karlilig1 en bastan
dogru hesaplamasi, riski dikkate almas1
gerekiyor. Siiriictiniin vizesinden baslayan bir
maliyet zinciri var. Yine de ben 6ntimiizdeki

stirec i¢in iyimserim. Kurban Bayrami’ndan
sonra bu siire¢ daha da netlesir ancak yiiksek
faiz oranlar1 yatirimcilar zorluyor. %50’1e-
rin {izerindeki faizlerle yatirim yapmak ¢ok
riskli. Bu yiizden yatirimlar1 daha kisa vadeli,
miimkiinse 6z kaynakla ve takas imkanlarty-
la yapmak 2025 i¢in daha dogru bir yol gibi
gOriniyor.

FIYAT POLITIKASINI DOGRU YAP-
MALIYIZ

Otobiis maliyetleri ¢cok yiiksek ancak burada
kiigtik araglar1 da unutmayalim. Minibiis ve
midibiisler de en az otobiis kadar 6nemli.
Aynu siirlicti, otobiis de kullaniyor, midibiis
de. Yani maas anlaminda biiytik farklar yok.
Bugiin midibiis fiyatlar1 5-6 milyon liradan
basliyor. Yeni modeller de geliyor. Ozellikle
belirtmeliyim ki Istanbul gibi bityiik sehir-
lerde midibiis ¢ok daha islevsel bir yatirim.
Taksim, Sultanahmet, Bogaz ¢evresi gibi
bolgelerde kiigiik araclar ¢ok daha verimli.
Hem trafik acisindan hem de maliyet agisin-
dan avantaj sagliyor. Yerli ve yabanci turist
de bu araclar tercih ediyor.

TURSAB SECIMLERINDE HERKES
ROLALMALI

Yaklasan TURSAB secimlerinde sektor
temsilcilerinin aktif olmasi cok 6nemli. Kim
desteklenirse desteklensin, herkesin siirece
dahil olmasi gerekir. Biz de Tiirkiye’ nin fark-
11 bolgelerinde bir¢ok ziyaret yaptik. Stirticii
egitimlerine baslhyoruz. ilk egitimi 20’sinde
diizenleyecegiz. Ozellikle turizm tasimacilig
yapan siirticiiler i¢in, kilik kiyafet, konusma
tarz1 gibi konularda bilin¢lendirme hedefli-
yoruz ¢iinkii turistin gordiigii ilk kisi genelde
stirtictidiir. Bu egitimleri her ay farkli sehir-
lerde siirdiirecegiz. Baslangigta kiiciik arag
stiriciilerine odaklaniyoruz ama bunu tiim
segmentlere yayacagiz.
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MANIS

anisa’nin adin1 tagi-
yarak kurulan Manisa
Yildiz1, sehirlerarasi

yolcu tagimaciligina resmen
basladi. Angi Hafriyat sahibi
Hasim Angi tarafindan kurulan
firma, 6 otobiisliik filosuyla
giinliik 12 sefer gergeklestire-
cek.

Manisa Sehirlerarasi Otobiis
Terminali’nde diizenlenen
acilisa Yunusemre Belediye
Baskan1 Semih Balaban, AK
Parti Manisa Biiyliksehir Bele-
diye Meclisi Grup Baskanvekili
Berk Mersinli, CHP Yunusemre
Ilce Baskan1 Mehmet Arslan,
Yunusemre Belediye Baskan
Yardimcilar: Ozge Arslan ve
Mesut Dogan katildi. Protokol
tiyeleri dualarin ardindan agilis

kurdelesini kesti.

MANISA HALKINA EN
KONFORLU HIZMETI SU-
NACAGIZ

Firma sahibi Hasim Angi,
yaptig1 konusmada su ifadeleri
kullandi:

“Firmamiz adina bize destek
olan herkese tesekkiir ediyoruz.
Manisa Yildiz1 olarak bu yola,
Manisa’nin gergekten yerel bir
firmasi olma hedefiyle ¢iktik.
Bugiin Manisa’dan Tiirkiye’ nin
bir¢ok iline neredeyse her giin
seferler diizenleniyor. Biz de bu
stiregte, Manisa halkina dogru-
dan hitap eden onlarin beklenti-
lerine uygun bir ulagim hizmeti
sunmay1 amagliyoruz.
Arzumuz; esimiz, dostumuz,

halkimizin kendi sehrine ait
bir otobiisle yola ¢ikabilmesi,
seyahat ederken rahat hissetme-
si ve kendini adeta evindeymis
gibi gérmesidir. Rabbim, bu
yolda ilerlemeyi ve filomuzu
giiclendirmeyi bizlere nasip
etsin.

Su an 6 otobiisten olusan bir
filoyla hizmet veriyoruz. Bu da
giinliik ortalama 12 sefere denk
geliyor. Her gtin Dikili’den ve
Ankara’dan ara¢larimiz kal-
kiyor. Manisa’dan ise her giin
2 aracimiz Antalya’ya hareket
ediyor. Antalya’dan da gece
seferiyle dontis saglanacak.
Ayrica Bursa, Balikesir, Istan-
bul, Aydin, Denizli, Nazilli,
Ankara, Usak ve Afyon gibi
sehirlere de diizenli seferleri-

ILDIZI YOLA GIKTI

miz bulunuyor.”

Ayrica Manisa Otogari’ndaki
yazihane ihalesine katilacak-
larin belirten Angi, Manisa
Biiyiiksehir Belediye Baskani

Ferdi Zeyrek’e tesekkiir ederek,

“En konforlu hizmeti Manisa-
lilara sunmak i¢in ¢alisacagiz”
dedi.

MANISA’NIN YILDIZI,
TURKIYE’NIN YILDIZI
OLSUN

Agcilista konusan Yunusemre
Belediye Baskani Semih Bala-
ban ise,

“Bugiin bu a¢ilis1 gergeklestir-
menin mutlulugunu ve heyeca-
nini1 yasityorum. Benim bir fel-
sefem var: Manisa’da yasayan
herkes Manisalidir. Bu yapilan

4/ MOON
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OTOMOTIV

hizmet de Manisa’ya sunulmus
onemli bir katkidir.

Universite yillarimda mua-
vinlik yaptim, dolayisiyla bu
sektorii yakindan bilirim. Her
zaman sdylerim: Muavinlik, en
kiymetli mesleklerden biridir.
Hayatimiz hep miicadele i¢inde
gecti, bu ylizden bu emegin ne
anlama geldigini iyi bilirim.
Manisa’nin Y1ildizi ingallah
yakin zamanda Tirkiye’nin
yildiz1 olur. Hemserilerimizi
kazasiz, belasiz bir sekilde ta-
simasini temenni ediyorum. Bu
yolda emegi gecen herkese bol
kazanglar diliyorum. Insallah
Manisa’dan, ulasim sektoriinde
admi tim Tirkiye’ye duyuran
bir yildiz ¢ikar.” s6zleriyle
firmaya basarilar diledi.
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Anadolu Isuzu, kiresel bluylime yolculuguna
hiz kesmeden devam ediyor. 46 ulkeye otobUs
ve orta boy yolcu otobusu ihra¢ eden Anadolu
Isuzu, yurt disinda faaliyet gbésterdigi pazarla-
ra Suudi Arabistan’ da ekledi. Anadolu Isuzu,
New East General Trading ile imzaladigi dist-
ribatorluk anlasmasiyla Korfez Bolgesi’nin en
blyuk pazarlarindan birine giris yapmis oldu.

Anadolu Isuzu Suudi Arabistan Pazannda

Urkiye’nin ticari ara¢c mar-
kas1 Anadolu Isuzu, thracat
faaliyetleri dogrultusunda

Suudi Arabistan merkezli Neweast
ile distribiitorliik anlagsmasi imzala-
di. Bu stratejik is birligi kapsaminda
Suudi Arabistan’n bagkenti Ri-
yad’da toren gerceklestirildi. Tore-
ne Anadolu Isuzu Genel Mudiirii
Tugrul Arikan ve New East General
Trading sirketi yetkilileri katild.
Yeni distribtitorliik anlagmasinin ilk
adim olarak Anadolu Isuzu midibiis

modelleri Suudi Arabistan pazarina
sunulacak. Sehirlerarasi ulagim ve
toplu tagima ¢oziimlerini i¢eren di-
ger modeller de ilerleyen donemde
pazarda yerini alacak.

“Hedefimiz yenilik¢ci modelleri-
mizle tiim diinyada hizmet veren
bir marka olmak”

Tugrul Arikan térende yaptigi ko-
nusmada, “Ticari ara¢ alanindaki 40
yili agan deneyimimiz ve giiclii mii-
hendislik alt yapimizla, global pa-

zarlarda biiytimeye devam ediyoruz.
Suudi Arabistan’da Neweast gibi
degerli bir is ortagini distribii-

s oY b))
) b ,ﬁ)
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tor agimiza katmaktan biiyiik
mutluluk duyuyoruz. Bu yeni
ortaklik, diinya capinda daha
fazla miisteriye yliksek kaliteli
¢oztimler sunma hedefimizi
gliclendiren kiiresel biiytime-
mizin 6nemli adimlarindan

I T

o biri.

Anadolu Isuzu olarak hede-
fimiz otomotiv sektoriindeki
liderligimizi stirdiirmek ve
yenilik¢i modellerimizle tiim
diinyada hizmet veren bir

| marka olmak” diye konustu.

25 yillik tecriibemiz ve
uzman kadromuzia en uygun
fiyatiar ile sektorimiiziin

hizmetindeyiz.

Bizimle iletisime gecin.

© 5377155252 [ 5379437788
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Otogar Merkez

Otogar Sube

Lamine On Camiar

46 iilkeye otobiis ve orta boy yol-
cu otobiisii ihra¢ ediyor

Otobiis, midibiis, kamyon, hafif
kamyon, mikro kamyon gibi ¢ok
cesitli ticari araglarm gelistiricisi ve
tireticisi olan Anadolu Isuzu; Ar-Ge,
tiretim, dijitallesme ve satis sonrasi
hizmetler alanlarindaki uzmanli-
giyla en yiiksek kiiresel endiistri
standartlarim karsilamay1 hedefli-
yor. Thracat faaliyetlerinde hedef
pazarm ihtiyaglarma yonelik 6zel
tretim yaklagimiyla hareket eden
Anadolu Isuzu, ticari ara¢ alanin-
daki deneyimini giiclii ortakliklarla
kiiresel pazarlara tasiyor. Basta
Tiirkiye’ye komsu Avrupa cograf-

Isitmall Lamine Camlar

Temperli Kapi Camlari

yast olmak tizere kiiresel ticari ara¢
piyasasindaki varligimi iddiah bir
sekilde gelistirmeye oncelik veriyor.
Bu kapsamda, kiiresel piyasalarda
yasanan degisimleri yakindan takip
ediyor, kisa ve orta vadeli stratejile-
rini piyasa kosullaria uygun sekilde
giincelliyor. Satis Sonras1 Hizmetler
tarafindan gii¢lii bir sekilde destek-
lenen nitelikli distribiitor agiyla 46
tilkeye otobiis ve midibiis ihra¢ eden
Anadolu Isuzu, Korfez Bolgesi‘nde
de uzun yillardir faaliyet gosteriyor.
Anadolu Isuzu, Dubai’de kazandig
bir kamu ihalesi sonucunda RTA’ya
70 adet kortiklii Citiport 18 metrelik
toplu tagima otobiisii teslim edecek.

OTOBUS VE TICARI ARAC
CAM MONTAJI

Temperli Arka Camilar

Temperli Kelebek Camlar

TUm marka oto camlarinizi
anlasmali oldugumuz sigorta sirketleriyle
ucretsiz ve kusursuz bir sekilde degistiriyoruz !

Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93 Ig Kapr: 28042
Bayrampasa / Istanbul 0(212) 658 18 60

Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93 Ig Kapi: 2B101
Bayrampasa / Istanbul 0(212) 658 00 68

ikitelli OSB Sube
ikitelli Org. San. Bélg. Dolapdere San. Sit. 12. Ada
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Mercedes-Benz Turk, 19 Mayis’
Samsun’daki Yildiz K|zlarla Kutladi

gir ticari arac

sektoriiniin

Oncili markasi
Mercedes-Benz Tiirk
ve Cagdas Yasamu
Destekleme Dernegi
(CYDD) 1s birligi ile
hayata gegirilen “Her
Kizimiz Bir Yildiz”
programina bu kez
Samsun ev sahipligi
yapti ve 19 Mayis’in
tarihsel mirasini yasat-
mak i¢in bugiiniin umut
dolu Yildiz Kizlartyla
bir araya gelindi.
Bulusma kapsaminda
diizenlenen kisisel geli-
sim ve farkindalik atol-
yelerinde 6grenciler;
giiclii ve gelisime agik
yonlerini kesfetme,
Ozgliven kazanma ve
hedeflerine odaklanma
firsat1 buldular. Egitim
icerikleri, Y1ldiz Kiz-
larin kendilerini daha
yakindan tanimalarini,
yasadiklar1 toplumda
aktif ve giiclii bireyler
olarak yer almalarim

destekleyecek sekilde
tasarlandi.
Mercedes-Benz Tiirk
ve CYDD ekipleri,
ogrencilerle birebir
iletisim kurarak onlarin
ithtiyag¢larini, beklenti-
lerini ve ilham verici
hikayelerini dinledi. Bu
temaslar, programin sa-
dece burs destegi degil,
ayni1 zamanda manevi
bir destek ag1 sundugu-
nu bir kez daha gozler
oniine serdi.

Bu 6zel etkinligin
rotasi i¢in; 19 Mayis
Atatiirk’ti Anma, Geng-
lik ve Spor Bayrami
kutlamalari i¢in 6zel
olarak, Mustafa Kemal
Atatiirk’tin 19 Mayis
1919°’da Kurtulus Mii-
cadelesi’ni baslatmak
tizere ayak bastig1
Samsun segildi. Ogren-
ciler, etkinlik 6ncesinde
Bandirma Vapuru’nu
ziyaret ederek, Cumhu-
riyet’e dogru atilan ilk
adimlar da kesfettiler.

Teknolojilerimizle onIérdaki g[]véni konforla tasiyoruz.

Z KOLUMAN

Koluman Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi
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Mercedes-Benz Turk'iin Servis Sozlesmesi Yogun llgi Goriiyor

Mercedes-Benz Tiirk, miisterilerinin satis
ve satis sonrasindaki beklentilerinin {ize-
rinde hizmetler ve avantajlar sunarak,
miisterilerinin operasyonel devamliligina
katki saglamaya devam ediyor. Merce-
des-Benz Tiirk otobiis miisterileri, kendile-
rine sunulan servis sézlesmesi paketleri ile
bakim-onarim islemlerini avantajli kosul-
larla Mercedes-Benz Tiirk bayi ve yetkili
servislerinde yaptirma imkani buluyorlar.
Sunulan bu hizmet, Mercedes-Benz Tiirk
miisterileri i¢in bir¢ok avantaji beraberinde
getiriyor. Bakim pargalari, asint1 pargalari,
sarf malzemeleri ve uzatilmis garanti kap-
samiyla misterilerinin gelecekteki bakim
ithtiyaglarini bugiinden giivence altina alan
servis sozlesmesi hizmetiyle hem operas-
yonel maliyetler 6ngoriilebilir hale geliyor
hem de araclarin kullanim 6mrii uzuyor.

Kisaca anlattik,

(') HESKA

Satilan her 4 Mercedes-Benz marka oto-
biisten 3’ii Servis S6zlesmeli!

2024 yili i¢erisinde satis1 gerceklesen
yaklagik 500 adet sifir kilometre Merce-
des-Benz marka otobiis i¢in miisteriler
“Servis Sozlesmeleri”’nden yararlandi.
Mercedes-Benz Tiirk tarafindan 2024 yilin-
da 10 adet ve tizeri servis sozlesmesi paketi
satin alan musterilere 6zel sertifika takdimi
gergeklestirildi.

Servis sozlesmesiyle ilgili degerlendirmede
bulunan Mercedes-Benz Tiirk Satis Sonrasi
Hizmetler Direktorii Tolga Bilgisu; “Mer-
cedes-Benz Tiirk olarak, Tiirkiye genelinde
28 otobiis yetkili servis lokasyonumuz ile
yuksek kalitede, deger odakli ve yenilik-

¢i yaklasimimizla hizmetlerimizi siirekli
gelistiriyor bununla beraber uzman tek-
nisyenlerimizle miisterilerimize dogru ve

uzun yolda kesfedin.

hizli ¢ozlimler sunuyoruz. Miisterilerimize
satig sonrasinda beklentilerinin tizerinde
hizmetler sunmak ve ihtiyag¢larina yonelik
en dogru hizmeti vermek amaciyla hayata
gecirdigimiz servis s6zlesmesi, sundugu
avantajlarla yogun talep goriiyor. Satilan
her 4 Mercedes-Benz marka otobiisiin 3’1
Servis Sozlesmeli. Bu basarimizdaki en
onemli etkenlerden birinin miisterilerimizin
markamiza duydugu giiven ve memnuni-
yet oldugunu soyleyebilirim. Satis Sonrasi
Hizmetler alaninda genis bayi ve yetkili
servis agimiz ile misterilerimizin islerini
en iyi ve en hizli sekilde stirdiirebilmesini
saglamak icin sorumluluklarimizin bilinci
ile ¢aligmaya devam edecegiz.” dedi.
Farkh paket secenekleriyle her ihtiyaca
¢Oziim sunuluyor

Servis Sozlesmesi hizmeti 3 farkli paket ile
sunuluyor. Baz Paket, 3 yillik periyodik ba-
kim igeren kapsamli bir hizmet igermekte-
dir. Ekonomik Paket, Baz Paket’e ek olarak
asint1 parca degisim hizmetini de icerirken;
asint1 paketi, fren balata ve diskleri, tahrik
kayislari, cam silecek lastikleri, sinyalizas-
yon ampulleri gibi kullanima bagli olarak
asinan pargalarda yapilacak degisiklikleri
de kapsamaktadir. Tam Paket ise, Ekono-
mik Paket’e ek olarak, aracin 2 yillik stan-
dart garantisini bir y1l daha uzatan 3. Y1l
Uzatilmis Garanti hizmetini igermektedir.
Paketlerin ana hatlariyla sunulmasinin yani
sira, Mercedes-Benz Tiirk, misterilerinin
ihtiyaglarina gore bakim, agint1 ve uzatilmis
garanti hizmetlerini ayr1 ayr1 da sunmaya
devam ediyor.

Heska Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi
Ortakdy Mh.19 Mayis Bulvari No:20 Kayas Mamak /Ankara
Tel: 0312 486 00 73-0542 616 36 18
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KOTAB, KOCAELI’NiN TEMSIL GCUN( ARTIRAN BiR DERNEK

Servis tasimaciligi sektoérinin hem saha deneyimini hem de yonetsel derinligini bir arada tasiyan bir ismi bu sa-
yimizda agirhyoruz: Sezin Turizm Genel Muduri Rasit Arslan. Cocuk yasta adim attigi bu sektdre tutkuy-
la bagh bir isim Arslan. RoOportaj boyunca, bir yandan aile mirasini nasil gelistirdigini anlatirken diger yandan
sektoérin kronik sorunlarina deginerek ¢6zim yollarini da acik yureklilikle bizlerle paylasti. Sunduklari hizmet kali-
tesinden, Kocaeli tasimacilik diinyasina yon veren KOTAB’In kurulus strecine; sofor krizinden yeni nesil arag yati-
rmlarina kadar pek cok konuda 6nemli degerlendirmelerde bulunan Arslan, ayni zamanda bir sektor temsilcisi ola-
rak tasin altina elini koyanlardan. Sizleri sektdrtin nabzini tutan bu réportajla bas basa birakiyoruz. Keyifli okumalar!

GOZLERIMi BU ISLE ACTIM
Ben Ragit Arslan. 1987 dogumlu-
yum, 38 yasindayimm. Evliyim ve iki
cocuk babastyim. Dogma biiyiime
Gebzeliyim. Universite egitimimi
Denizli’de Pamukkale Universitesi
Isletme bdliimiinde tamamladim.
Egitimimi tamamladiktan sonra da
cocuklugumdan beri iginde bulun-
dugum bu sektorde aktif olarak
caligmaya bagladim ¢linkii gergekten
gbziimii bu isle agtim. Aile sirketi-
mizde arabalarin tepesinde biiyiidiim
diyebilirim. Bu nedenle hem mek-
tepliyim hem de alayliyim. Isin her
asamasini, mutfagini biliyorum.
Babam bu isi ¢cok severek yapiyor-
du. Universite sonrasi bana “Git
kendi isini yap” dedi ama ben bu
sektore asigim, kopamadm. Isimi
severek yaptigim i¢in hala burada-
yim. Zaten eskiler hep der ya: “Isini
severek yapacaksin.” Biz de ger-
cekten bu isi seviyoruz. Bu ylizden
zorlagan sartlara ragmen devam
ediyoruz.

36 YILDIR KESINTISIZ
HiZMET VERDIGIMiZ
FIRMA VAR

Su anda Sezin Turizm’de aile sir-
ketimizin ikinci nesil temsilcisiyim.
Babam bu sektdre 1989 yilinda adim
att1. Biz de kardesimle birlikte bu
bayragi devraldik ve aynmi sektorde
calismaya devam ediyoruz. Firma
olarak agirlikli olarak personel tasi-
macili1 yaptyoruz ama turizm tara-
finda da hizmet veriyoruz. Ozellikle
havalimani transferleri gibi alanlarda
da aktifiz.

Kocaeli ve Istanbul Anadolu Yakasi
agirlikli olmak tizere, zaman zaman
Avrupa Yakasi’nda da faaliyetle-
rimiz oluyor. Su anda 30 adet 6z
mal aracimiz var. Bunlara ek olarak
yaklasik 140-150 civarinda da teda-
rik¢i aracimiz bulunuyor. Toplamda
yaklagik 170 araglik bir filomuz

var diyebilirim. Ayrica sunu da
belirtmek istiyorum. 1989 yilindan
bu yana, babamin sektérde hizmet
vermeye basladigi ilk firmaya hala
hizmet vermeye devam ediyoruz.
Su an o firmayla is ortakligimizin
36. yilindayiz. Bu da bence firma-
miz adina kaliteli hizmetin ve uzun

vadeli giivenin bir gdstergesi.

KOTAB, BIZIM iCIN COK
ONEMLI BIR STK

Sektortin STK ’lerinde de aktif

bir rol alarak hizmet etmeye 6zen
gosteriyorum. ISTAB ve KOTAB’1n
yonetimde yer altyorum. Ozellikle
KOTAB bizim i¢in ¢ok énemli bir
yapt. Yaklasik 3 yil 6nce kurulmus
gibi goriinse de kurucu firmalarin
gecmisi ¢cok eski. 1950’lerden,
1960’lardan bu yana bu sektorde
olan firmalar tarafindan olusturul-
du. Yani aslinda KOTAB geng bir
dernek ama koklii bir gegmise da-
yantyor. ISTAB’la da siirekli dirsek
temasinday1z. Birbirimizi tamamla-
yan yapilar oldugumuz i¢in alinan
kararlar1 birlikte degerlendiriyor,
sektor adina ortak adimlar atiyoruz.
Kocaeli 6zelinde bu sektorde biiyiik
bir STK eksikligi vardi. KOTAB, bu
eksikligi gidermek i¢in kuruldu.
Bugiin KOTAB’m 56 iiyesi var
ancak bu say1 her gecen giin arti-
yor. Uye olabilmek icin bagvuru
sahiplerinin bazi 6nemli kriterleri
karsilamasi gerekiyor. Ornegin bi-
reysel kisiler degil, sadece kurumsal
yapilar liye olabiliyor.

TEMSIL SORUNUNU
COZMEK iCIN KURULDUK
KOTAB’m ortaya ¢ikis nedeni aslin-
da ¢ok net: Sektoriin temsil sorunu
vardh. Tlge bazli kiigiik dernekler olsa
da Kocaeli’yi kapsayan ¢at1 bir yap1
yoktu. Tahmin edersiniz ki bir bele-
diyeye ya da valilige bireysel olarak
degil de binlerce kisiyi istthdam
eden bir dernegin temsilcisi olarak
gittiginizde size bakis agilar1 bam-
baska oluyor. Bu nedenle sektdriin
daha gii¢lii bir ses olabilmesi igin
KOTAB kuruldu.

Bugiin Ankara, izmir, Bursa, Sakar-
ya gibi illerdeki derneklerle siirekli
irtibat halindeyiz. Geligsmeleri karsi-
likl1 olarak takip ediyoruz. Kocaeli
Ozelinde sistem biraz daha oturmus
durumda. Plaka tahdidi olsun, siste-
min isleyisi olsun; burada isler daha
sistematik yiiriiyor. Sanayici de artik
bilingli. Bu isi, bu isin ehli firmalarla
yiiriitmek istiyorlar. P plakasiz hiz-
met vermenin miimkiin olmadigmin

herkes farkinda.

SEKTORUN EN BUYUK SORU-
NU “SOFOR EKSIKLIiGi”
Sektoriin su anki en biiyiik sikintist
bana gore alttan yetisen sofor ek-
sikligidir. Eskiden soforliik, otobiis
kaptanlig1 cok saygi duyulan bir
meslekti ama buglin itibariyle mes-
lek olmaktan ¢ikmis gibi. Yeni nesil,
bu isi en son yapacaklari is olarak
goriiyor. Bu da sektorde istihdam
sorununu derinlestiriyor.

Bu konuda dernek olarak biiyiikse-
hirle birlikte ¢esitli istthdam prog-
ramlart ylriittiik ama geri dontisler
cok smirh kaldr ¢linkii genclerin
bizim sektore olan ilgisi yok. Bu
sadece calisma saatlerinden kay-
nakli degil. Asil neden bence ticret
politikasi. Yeni nesil az ¢aligip ¢ok
kazanmanin derdinde. Oysa bizim
isin saatlerine baktiginizda ¢ok da
yogun degil. Sabah 6.30-9.00 aras1
calisihiyor, sonra 6gleden sonra 2.30-
3.00 gibi tekrar bagliyor ve aksam
6.00-7.00 gibi servisler tamamlani-
yor. Arada hem dinlenme hem de
baska islerini halletme imkanlari
oluyor ama yine de gencler bu ise
sicak bakmiyor. Istanbul trafigi de
ayr1 bir sorun. Gebze, Izmit artik
kiiciik Istanbul gibi; trafik her yerde
biiyiik bir yiik.

SOFORLER “OTOMATIK
VITES” TERCIH EDIYOR

2025 yilinda da yatirimlarimiz de-
vam edecek. Su anda 2. ¢eyrekteyiz
ve yilin kalaninda da planladigimiz
yatirimlar var. Bu sektorde ayakta
kalmak i¢in stirekli yenilenmek

sart. Yeni araclar, yeni ekipmanlar
olmazsa rekabet edemezsiniz. Sofor-
lerin sektore mesafeli yaklagsmasinin
sebeplerinden biri de bu aslinda.
Eski araglarla ugrasmak istemiyor-
lar ¢linkii siirekli sanayiye gitmek,
bakim yapmak zorunda kaliyorlar.
Sofor, isini bitirdikten sonra dinlen-
mek, kendine vakit ayirmak istiyor.
Ek olarak sunu da belirtmek isterim
ki artik otomatik vites araglar tercih
ediliyor. Manuel araglar 6zellikle
sehir ici trafikte yorucu oluyor. Bu
yiizden biz de ara¢ alimlarimizda
otomatik vitese yoneldik. Otobiisler-

de zaten bu yonde bir
doniisiim var, simdi
hafif ticari ve midi-
biislerde de otomatik
vites yayginlastyor.
Teknoloji artik
konforu 6n plana
c¢ikartyor ve biz de
bu yonde adimlar
atryoruz.

UZAKTAN CA-
LISMA MODELI
SERVIS PO-
TANSIYELINI
DARALTAN BIiR
FAKTOR

Pandemi sonrasi
sektorde bir arag
ag181 yasanmisti ama
su an dyle bir sikintt
yok. Ozellikle bizim
bolgemizde plaka
tahdidi sisteminin
oturmus olmasi
nedeniyle tedarik¢i
modeli kolay kolay
ortadan kalkmaz
¢linkii herkesin bu
isten bir kazanci var.
Bu sistemle birlikte
bolgede ciddi bir ge-
lir dagilim1 olusmus
durumda.

Belki sektor zamanla
biraz yavaglayabi-
lir ¢linkii evden ya
da hibrit caligma
gibi uygulamalar
artiyor. Toplu tasi-
maya yonlendirme
calismalar1 yapiliyor.
Trafik yogunlugunu
azaltmak i¢in bele-
diyeler ve ulagtirma
kurumlari farklh
projeler tiretiyor. Bu
nedenle &zellikle Istanbul gibi mega
sehirlerde servis ag1 bazi bolgeler-
de daraliyor ama tamamen bitmesi
miimkiin degil.

BiZ BU iSE SEVDALIYIZ
Neticede bu sektorde uzun yillar ge-
cirdik. Zorluklaryla, inis ¢ikislariyla
bu isin i¢indeyiz. Sirketimiz, baba-
mizdan bize devrolan bir emanet.

e 3
Onun omuzladigi sorumlulugu biz
simdi sirtlandik ve bu miras1 daha da
biiyiiterek gelecege tasimak istiyo-
ruz. Sektoriin cok uzun yillar ayni
sekilde devam edecegini diistinmii-
yorum ama kaliteli i§ yapanlar her
zaman ayakta kalacaktir. Bugiin
hala 1989°da basladigimiz firmaya
hizmet veriyor olmamizin sebebi,
isimize ve insanimiza duydugumuz
saygidr.
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EN iYi HiZMETi, EN KISA SUREDE SUNUYORUZ

Giinde onlarca aracin giris ¢ikis yaptigi Istanbul Otogar’ndaki Mengerler Servisi, sadece bir bakim ve
onarim noktasi degil; operasyonel mikemmellik, disiplinli ekip ¢calismasi ve musteri odakl hizmet an-
layisiyla sektorde Ornek gosterilen bir merkez. Bu guclu yapinin en dikkat ¢ekici yonlerinden biri ise
kariyerine lise yillarinda baslayan ve bugtn servis mudarligu goérevini yariaten Hakan Caglar’in yone-
ticiliginde surdurdlen istikrar. Mercedes-Benz ile ilk temasini lise stajinda kuran Caglar, bugun Men-
gerler catisi altinda hem teknik hizmet kalitesini hem de insan kaynagi yatirimlarini yoneten isim.
Kendisiyle gerceklestirdigimiz bu roportajda Mengerler’in sahaya yansiyan kurumsal gucunu, servis

sureclerindeki yenilikleri ve sektore dair onemli degerlendirmeleri bir aray

MENGERLER’I TANIYALIM

Ahmet Veli Menger Holding A.S. grubunun
otomotiv sektoriindeki temsilcisi Mengerler
Ticaret Tiirk A.S., 1939 yilinda kuruldu.
1949 yilinda sirket, Daimler-Benz AG’nin
Tiirkiye’deki tek temsilcisi oldu. 1958
yilinda Mengerler istanbul Davutpasa Ser-
visi, tim Mercedes-Benz araglarina hizmet
vermek tizere kuruldu. Mengerler Otogar
Otobiis Servisi, 2.662 m? alanda, sehirle-
rarasi yolcu tagimaciligi sektoriiniin kalbi
Istanbul Otogari’nda 1995 yilindan beri
servis hizmeti veriyor. Otogar lokasyonu-
muzda bakim-onarim haricinde cam degi-
simi, AdBlue satis1 ve lastik satis islemleri
de gergeklestiriliyor. Davutpasa Merkez
lokasyonunda ise 8.800 m? kapali alani,
otobiisler i¢in tam donanimli boya kabini
bulunan biiyiik bir kaporta-boya merkezi ve
anlagsmali oldugu 27 adet sigorta sirketi ile
hizmet vermektedir.

MERCEDES-BENZ MARKASI iLE

16 YASINDA TANISTIM.

1984 Istanbul dogumluyum. Kariyerime
1999 yil1 Lise ikinci sinif itibari ile Mer-
cedes-Benz Hogdere Fabrikasi’nda stajyer
olarak bagladim. Staj ile birlikte Merce-
des seriivenim de baslamis oldu. Tktisat
Fakdiltesini bitirdikten sonra 2007 yilinda
Mengerler Ticaret Tiirk A.S.’de miiste-

ri danigmani olarak ¢alismaya basladim.
Yaklasik 18 yildir sirketimizin ¢atis1 altinda
calismalarim siirdiirmekteyim, son 4 yilda
ise servis midiirliigii gorevini aktif olarak
ytirtitmekteyim.

Servis midirliigl gorevini devir aldigim
donem pandemi zamanlari igerisindeydi.
Ticaret sartlarinin zor oldugu bu dénemde
miisteri temaslari, dogru planlama, dogru
strateji ve miisteri taleplerini dogru analiz
ederek miisterilerimize 6zel olusturdugu-
muz kampanyalarinda etkisiyle bu zorlu
ticari kosullar1 basar ile yonetmeye devam
etmekteyiz.

ZAMANI YONETEBILMEK

ICIN PERSONEL

YATIRIMIMIZI ARTIRDIK

Istanbul Otogar1, Tiirkiye’nin kalbi diyebi-
lirim. Genis bir miisteri portfoyiine sahibiz.
Sehirlerarasi, turizm filolar1, servis tasima-
cilari, sehir i¢i ulasim paydaslari. ..

Atolyemizde zamani dogru yonetmeye
odakli planlama saglamaktayiz. Calismak-
ta oldugumuz filolarin hareket saatlerine
uyum saglamis durumdayiz. Iceri alinan
her arag, elzem bir ariza durumu olmadig:
takdirde, 1,5 saat igerisinde programina
kaldig1 yerden devam etmekte. Alanlarin-
da son derece deneyimli, uzman bir ekibe
sahibiz. Zamanin ¢ok degerli oldugu diin-
yamizda bu durum bizlere hizli ve dogru
coziimler getirmemizi sagliyor. Atolyemize
ciddi yatirimlar yapiyoruz. Egitim en ¢cok
biitge ayirdigimiz konulardan biri.

MESLEK LiSESI OGRENCILERI iLE
GELECEGI HAZIRLIYORUZ

Her y1l Meslek liselerinden 6zenle secilen
stajyerlerimiz istthdam programi dahilinde
atolyelerimizde pratik tiim egitimler 6zenle
verilmektedir. EML’miz Gelecegin Yil-
diz1 sloganiyla basarili olan genglerimizi
ailemizin bir iiyesi olmas1 adina ¢alismalar
stirdiirmekteyiz.

Genglerimiz Mesem projesi kapsaminda
Lise ikinci siniftan itibaren staj gorevi i¢in
atolyemizde calismaya baslamakta, y1l
boyunca bizim biinyemizde staj gorevlerini
stirdiirmektedirler. Her ¢ceyrek donemde
Meslek lisesi ziyaretlerini Gelecegin Y1l-
diz1 programimiz dahilinde genglerimizi
ve 0gretmenlerini yerinde ziyaret ederek
gerceklestirmekteyiz. Bu genglerimizin
mezun olduktan sonra profesyonel i ha-
yatlarina birlikte adimlar atmaktayiz. Bu
programi kararlilikla ve heyecanla siirdiir-
meye devam edecegiz.

ONCELIiGiMiZ MUSTERiI MEMNU-
NIYETI OLMAK UZERE EN KISA
SUREDE ARACI TESLIiM ETMEK
ICIN CALISIYORUZ

Otobiis diinyasinda zaman kavrami her
zaman 6n plandadir. Zamana kars1 hep bir

yaris i¢erisinde oldugumuzun bilincindeyiz.

Ekibimizin dinamik bir kadrodan olusmasi
bu konuda bize olduk¢a avantaj sagla-
maktadir. Hafta i¢i 08:30-20:00 cumartesi
giinleri 08:30-17:30 aras1 hizmet vermek-
teyiz. Resmi tatil ve pazar giinleri 7/24 yol
yardim hizmeti vererek araglarimizin aktif
calismasini saglamaktayiz. Istanbul Otoga-
ri’nda olmamiz avantaj gibi goriinse de asil
tercih edilme sebebimiz Miisteri memnuni-

—
S

a getirdik. Keyifli okumalar!

—
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yetini esas alarak, hizlilik ve onarim kalite-
si sunmamiz.

YETKILI SERVISE

YONELIM ARTIYOR

Firmalar parktaki araclarini her yil diizenli
olarak gen¢ tutmak adina yeni arag¢ alimi1
yapmak {izere planlama yapmaktadir. Arag-
larimizda 2 yi1l garanti ve servis sézlesme
avantajlari ile miisterilerimizin servise
baglilig1 artmaktadir. 2016 yili itibariyle E6
norm motor araclarimiz avantajli bakim ve
onarim yedek par¢a bulunabilirligi gii-
vencesi ile servis hizmeti almaya aktif bir
sekilde devam etmektedir.

TEKNOLOJIYE HAKIM

2016 yilindan bu yana otobiislerimizde
dijitallesme ciddi oranda artt1. Giiniimiizde
otomobillerde bulunan bircok ileri teknoloji
artik otobiislerde de yaygin sekilde kul-
laniliyor. Mercedes-Benz Tiirk A.S, arag
kaptanlarina stiriis egitimleri diizenleyerek
hem ara¢ kullanimi hem de yakat tasarrufu
konularinda kapsamli bilgi sagliyor. Bunun
yani sira bizler de miisterilerimizle sag-
lamig oldugumuz diyaloglarda ara¢ 6zel-
liklerini miisterilerimize tanitmaya gayret
ediyoruz.
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@ MOTORLU ARACLAR
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DCT Motoriu Araglar ve Kuveyt Tiirk’ten Ticari

Arac Aliimlarinda Dev Finansman Kolayhgs

DCT Motorlu Araclar, ticari ara¢ sektoériinde uygun fiyath ve kaliteli cdztmleriyle 6ne ¢ikarken, genis trlin yelpazesi
ve finansal is birlikleriyle de sektdre deger katmaya devam ediyor. Ticari arac pazarinda énemli bir is birligine imza
atan DCT Motorlu Araglar ve Kuveyt Tlrk, musterilerin finansmana erisimini kolaylastiracak yeni biradim atti. Yapi-
lan anlagsma kapsaminda, tim otobus ve midibls modelleriicin banka kredisi surecleri daha hizli ve erigilebilir hale
geliyor. 2011 model ve Uzeri araclar icin gecerli olan kampanya ile musterilere 24 ay vadeyle %3,71 faiz oranindan
kredi imkani sunuluyor. Bu ortaklik, ticari ara¢ alimlarinda kullanicilarin finansal yukunu hafifletmeyi hedefliyor.

Ticari arag sektoriinde %70’ine kadar, 24 ay vade ve kolay ulagsmasini hedefliyor. Bu sOyledi:

miisteri odakli hizmet %3,71 faiz orani ile kredi im- kapsamda, finansal yiikii hafif- “Sektorde yeni bir baglangi¢ yap-
anlayisiyla faaliyetlerini kan1 sunuluyor. Ozellikle ikinci leten esnek kosullar ile hem filo mis olsak da adimlarimizi kurum-
stirdiiren DCT Motorlu Araglar, el otobiis ve midibiis alimlarimi yenileme sirecleri destekleniyor  sal bir vizyonla atiyoruz. Kuveyt
Kuveyt Tiirk Katilim Bankasiile  kapsayan bu model, isletmelere hem de sektorel hareketlilige Tiirk ile gergeklestirdigimiz bu
gergeklestirdigi stratejik is birligi  ve bireysel kullanicilara 6nemli katki saglaniyor. is birligi, miisteri odakli hizmet

kapsaminda, ticari ara¢ alimlarin-  avantajlar saglyor. “Sektorde kurumsal ¢oziim ortagr  anlayisimizin bir yansimasidir.

da finansmana erisimi kolaylasti-  Finansmana erisim artik ¢cok daha olma yolunda ilerliyoruz” Genis arag yelpazemizle miis-
racak yeni bir finansman modeli kolay DCT Motorlu Araglar Yonetim terilerimizin ihtiyacglarina yanit
hayata gecirdi. DCT Motorlu Araglar, sundugu Kurulu Baskani Devlet Can Tiiy-  verirken, simdi de finansmana
Yapilan anlagsma dogrultusun- bu ¢6ziimle miisterilerinin ticari stiz, gerceklestirilen is birligine erisimlerini kolaylastiriyoruz.
da, miisterilere Kasko bedelinin ara¢ finansmanina daha hizli ve iliskin yaptig1 agiklamada sunlart  Boylece hem miisterilerimize

destek oluyor hem de sektore
hareket kazandirtyoruz.”

Tlysiiz, s6zlerini su sekilde ta-
mamladt:

“Uzerimize diisen sorumlulugun
bilinciyle hareket ediyor, ¢ozii-
miin bir parcasi olmaya gayret
ediyoruz. Bu projeyle Tiirk ticari
arag¢ sektoriine katki saglayan Ku-
veyt Tiirk’e tesekkiir ediyorum.”

Enver Gecgel | 11217, Temsa Maraton ile Filosunu Genisletiyor

ektorin yeni
ve iddiali
oyuncularin-

dan Enver Gecgel
Turizm, ara¢ parkini
Temsa’nin uzun yol
segmentindeki gicli
modeli Maraton ile
genisletmeye basla-
di. Firma, gercekles-
tirdigi yeni yatirimla
birlikte filosuna 4
adet 2025 model
Temsa Maraton
otobiis ekledi.

Satis1 As Antalya
Otomotiv tarafin-
dan gerceklestirilen
araclar, diizenlenen
torenle Enver Geg-
gel Turizm Yo6netim
Kurulu Bagkani1 Aziz
Gecgel’e, Temsa
Bolge Satis Yone-
ticisi Ilker Canbo-
lat ve As Antalya
Otomotiv YOnetim

Kurulu Baskani1 Ah-
met Sabir tarafindan
teslim edildi.

Teslimat toreninde
konusan Aziz Geg-
gel, kisa stirede hizli
bir otobiis yatirim
stirecine basladikla-
rini belirterek, “Su
anda filomuzda ta-
mami 6zmal olmak
Uzere 51 adet 2025
model otobiis bulu-
nuyor. 1,5 yil icinde
bu say1y1 150 araca
cikarmay1 hedefli-
yoruz. Filomuzda
bireysel otobiis¢ii
bulunmuyor. Hedefi-
miz, hizmet siirecin-
de kendi kalitemizi
yolcularimiza gos-
tererek, sonrasinda
anlayisimiza uygun
bireysel otobiis¢iileri
bilinyemize katmak™
dedi.




HER ZAMAN
HER YOLDA
BIRLIKTEYIZ
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tirkiye agir ticari
arag sanayisinin
Onctisii Merce-

des-Benz Tiirk, bayi ve
yetkili servis ag1 yapi-
lanmasinda koklii bir
yenileme siirecine basladi.
Daimler Truck AG’nin
diinya ¢apindaki viz-
yonuyla uyumlu olarak
baslatilan bu dontisiimle
Mercedes-Benz Tiirk’iin
bayi ag1 kamyon ve otobiis
miisterilerine odaklaniyor.
2023’te temelleri atilan
kapsamli doniisiim, yeni
yatirimlar, yeni yetkilen-
dirmeler, yeni diizenlen-
meler, kurumsal kimlik
doniistimii ¢alismalariyla
hizla devam ediyor.

Ster Sulun: "Ulkemize
katkimizdaki 6nemli bir
rolii de tiim Tiirkiye’yi
kapsayan genis bayi ve
yetkili servis agimiz iist-
leniyor.”

Uretim, ihracat, istihdam
ve sosyal fayda program-
lartyla Tiirkiye’ye deger
katmaya devam ettiklerini
ifade eden Mercedes-Benz
Tiirk Icra Kurulu Baskani
Stier Stiliin,* Bugiin geldi-

gimiz noktada, iilkemize
kattigimiz bu degeri tiim
paydaslarimizin katkisiyla
daha da ileriye tastyoruz.
Buradaki 6nemli rolii

de tim Ttirkiye’yi kap-
sayan, yedi bolgemizde
konumlanmis genis bayi
ve yetkili servis agimiz
tistleniyor. Mercedes-Benz
Tiirk olarak 7 bini agkin
dogrudan ¢alisanimiz ve
Tiirkiye genelinde istih-
dam edilen 2 binden fazla
bayi ag1 calisanimiz da
tilkemize sagladigimiz
katkinin bir gostergesi
niteliginde. Bayi agimiz
bugiin de 3,5 milyar Tiirk
Lirast’n1 agkin yatirimla
tilke ekonomimize katki
saglamaya devam ediyor.
Bayi agimiz bu doniisiim
stireci ile artik sadece
kamyon ve otobiis miiste-
rilerine odaklantyor.

Bu da yeni yatirimlarla,
yeni tesis a¢iliglartyla, var
olan tesislerin yeniden
diizenlenmesiyle ve ku-
rumsal kimlik dontistim-
leri ile gergeklestiriliyor.
Elbette ki bu doniistim
sadece fiziki yatirimi degil
Insan giiciine yatirimi da

odagma aliyor. Ttim bu
dontisiim neticesinde 100
kisilik bir istthdam artis1
da saglandi. Tirkiye’nin
yedi bolgesine yayilmis
bu yapi sayesinde bir yilda
servislerimize giris yapan
150 binin {izerinde kam-
yon ve otobiisiin de tekeri
araliksiz donmeye devam
edecek. ”dedi.

Bu doniisiimiin sadece
tesislere yapilan yatirnm-
la degil aym zamanda
insan kaynagina, siirec-
lere ve sistemlere yapilan
yatirnmlarla gerceklesti-
gine dikkat ceken Mer-
cedes-Benz Tiirk Bayi
A ve Is Gelistirme Di-
rektorii Can Balaban ise,
“Cati sirketimiz tarafindan
tetiklenen bu dontistimii,
Tiirkiye olarak tiim diin-
yaya ornek teskil edecek
sekilde yiirtitmekten dola-
y1 gurur duyuyoruz. Tiim
hedeflenen ¢aligmalar ta-
mamlandiginda 3,5 milyar
Tiirk Lirasi’n1 agkin bir
yatirim yapmis ve Daimler
Truck global aginda bunu
gerceklestirmis ilk tilke
olacagiz. Bu calismadaki

onceligimiz, kamyon ve
otobiis miisterilerinin bek-
lenti ve ihtiyag¢larini daha
iyi anlamak ve bunlara
yonelik hizmet verecek
bir yap1 kurmak. Bugiin
kamyon iiriin grubunda
20 ilde 27 bayi, 27 ilde 46
yetkili servis, otobiis {iriin
grubunda ise 10 ilde 14
bayi ve 20 ilde 28 yetkili
servis ile hizmet veriyo-
ruz. Bu veriler de gosteri-
yor ki tilke genelinde bayi
ve yetkili servislerimiz ile
miisterilerimize ¢ok yakin
konumda, miisterilerimi-
zin #daimayanindayiz.
Dontistim kapsaminda
Sanliurfa, Dilovasi ve
(atalca’da kurulacak yeni
servislerimizle birlikte
miisterilerimize daha da
yakin olacagiz ve kapa-
sitemizi artiracagiz. Ik
fiili yatirim, 2023 yilinda
Bursa’daki Odabasi bayi-
mizin yetkilendirilmesiyle
yapildi. 2024 y1l1 itibartyla
Diizce, [zmir ve Adana’da
tamamen agir ticari aragla-
ra Ozel yeni tesis yatirim-
lar1 tamamlandi. Sanli-
urfa’daki yeni yatirim da
gectigimiz ay devreye
alind1. Kocaeli, [stanbul,
Konya, Kayseri, Erzurum,
Trabzon gibi sehirlerde

de yeni tesislerin insaati

ya da projelendirilmesi
stirtiyor. 2026 y1l1 sonuna
kadar Ttrkiye genelinde
bu doniistimii tamamlama-
y1 hedefliyoruz. Basta da
belirttigim gibi boylesine
biiyiik bir doniistimiin
yalnizca fiziksel alanlara
yapilacak yatirimlarla
sinirl kalmamasi gerek-
tiginin bilincindeyiz. Bu
kapsamda bayi agimizda
ozellikle insan kaynagi-
na yaptigimiz yatirimlari
da stirdiirtiyoruz. Yetkin,
isinde uzman personel
istthdam ederek ve kali-
fiye calisanlar1 egitimler
ile destekleyerek de calis-
malarimizi siirdiiriiyoruz.
Kalifiye insan kaynagi
yetistirilmesi konusundaki
yatirimlarimizi yalnizca
yetkili servislerimizdeki
calisanlarla sinirh tut-
muyoruz. Ayni zamanda
sektore ve bayilerimize
insan kaynagi yetistirilme-
si noktasinda 2014 yilinda
baslattigimiz “EML’ miz
Gelecegin Yildiz1” progra-
mi ile mesleki egitimi des-
tekliyoruz. Tiirkiye gene-
linde 29 ilde actigimiz 33
Mercedes-Benz Labora-
tuvart ile 4.000°den fazla
ogrencinin nitelikli egitim
almasina katki sagladik.
Bu programdan mezun

Has Otomo’ 7%

Mercedes-Benz Tiirk, Bayi ve Yetkili Servis Agi,
Kamyon ve Otobiise Ozel Hizmet Yapilanmasina Gegiyor

olan 6grencilerin 6nemli
bir boliimii bayi agimizda
ve yetkili servislerimizde
istthdam ediliyor.
Tesislerimize ve insan
kaynagimiza yaptigimiz
yatirimi ayni zamanda sii-
reclerimize ve sistemleri-
mize yaptigimiz yatirimla
da destekliyoruz. Dijital-
lesme adimlarimiz kapsa-
minda Daimler Truck AG
ile birlikte servis siireg-
lerinde etkinligi artirmak
icin sistem altyapilarimizi
da gelistiriyoruz. Tiirki-
ye’ye Ozel olarak gelistir-
digimiz Servis Takip Siste-
mimiz, bu alanda attigimiz
en stratejik adimlardan
biri. Ttirkiye genelindeki
tiim yetkili servislerimize
giris yapan araclar gercek
zamanl olarak tek tek
izleyebiliyor, operasyo-
nel verimliligi ve miisteri
memnuniyetini Snemli
olctide artirabiliyoruz.
Sunu gururla belirtmek
isterim ki; Mercedes-Benz
Tiirk olarak bu dontisiim
yolculugunda kararliy1z,
hazirlikliy1z ve is ortakla-
rimizla birlikte gii¢lii bir
sekilde ilerliyoruz. Bugiin
birlikte oldugumuz bayi-
lerimizle belki de Tiirkiye
otomotiv sektoriindeki

en uzun siireli isbirligini
ylirlitiiyoruz. Agimi-

za 2023 yilinda katilan
Odabas1 bayimiz disinda
en yeni yatirrmeimiz 15
yildir bizimle birlikte. Bu
da Mercedes-Benz Tiirk
bayi aginin giivenilirligi-
nin ve miisterilerimiz i¢in
uzun vadeli bir is ortag1
oldugunun gostergesi. Bu
vesileyle sizlerin huzurun-
da tiim bayilerimize, hem
markamiza duyduklari
giiven ve bagliliklar1 i¢in
hem de bu doniistimde
hi¢ tereddiit gostermeden
bizimle birlikte hareket
ettikleri i¢in siikranlarimi
sunuyorum.” dedi.
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0zkoprii Turizm & Malitur filosuna 5 adet

Mercedes-Benz Tourismo 16 RHD 2+2

Mercedes-Benz Tirk, turizm tasimaciligi alaninda hizmet veren Ozkdpri Turizm & Malitur ile 2022 yilin-
dan bu yana suregelen is ortakligini guclendirerek surdlriyor. Bu kapsamda, Duzce’de Hasmer Otomo-
tiviin ev sahipliginde diizenlenen térende Ozkdprii Turizm & Malitur’a 5 adet Mercedes-Benz Tourismo 16
RHD 2+2 model otobus teslim edildi. Modern teknolojisi, yiksek konfor seviyesi ve gucli performansiy-
la dne cikan Tourismo 16 RHD 2+2 otobdusler, firmanin kaliteli hizmet anlayisini daha da ileriye tasiyacak.

ercedes-Benz
Tirk yolcu
tagimaciligi-

nin y1ldiz1 otobiislerini
teslim etmeye devam
ediyor. Tur operatorliigii
alaninda 8 yildir faali-
yet gosteren Ozkoprii
Turzim & Malitur,
filosuna 5 adet Merce-
des-Benz Tourismo 16
RHD 2+2 ekledi. Bu
kapsam diizenlenen tes-
limat torenine; Merce-

oy =
MERCEDES-BENZ'py, ¥
OZKOPRU & MALiTUR

SADET | |}
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des-Benz Tiirk Otobiis

Satis ve Pazarlama Direktori
Osman Nuri Aksoy, Merce-
des-Benz Otobiis Filo Satis Grup
Miidiirti Ahmet Burak Batum-
lu, Ozkoprii Turizm & Malitur
Yo6netim Kurulu Baskan1 Aziz
Koprii, Genel Miidiir Muham-
met Ali Koprii, Uriin ve Paket
Turlar Miidiiri Muhammet Fatih
Koprii ve Hasmer Otomotiv
Yatirim ve Pazarlama Y 6netim
Kurulu Bagkan Yardimcisi, Agir
Ticari Araglar Satis ve Satis Son-
ras1 Hizmetler Koordinatorii ve
marka yoneticileri yer aldu.

Ozkoprii Turizm & Malitur,
teslim aldig1 5 adet Travego 16
RHD 2+2 ile filosundaki Mer-
cedes-Benz arag sayisin1 12’ye
cikartt1 ve yeni arag¢ yatirimi
kapsaminda Mercedes-Benz
Kamyon Finansman hizmetlerin-
den de faydalanarak kredi deste-
g1 kullandu.

Ozkoprii Turizm & Malitur
Yo6netim Kurulu Baskan1 Aziz
Koprii, Mercedes-Benz markasi-
n1 tercih etmelerinin ardinda yal-
nizca araglarin sundugu konfor,
yiiksek giivenlik standartlar1 ve
yakit verimliliginin degil; ayn
zamanda satig ve satis sonrasi
hizmetlerdeki profesyonel yak-
lagiminin da etkili oldugunu be-
lirtti. Koprii, “Ozkoprii Turizm
& Malitur olarak tiim hizmetle-
rinde kalite standartlarini en st
seviyede tutmay1 hedefleyerek,

misteri odakli bir yaklagimla ha-
reket ediyoruz. Bu hedef dogrul-
tusunda sektordeki gelismeleri
yakindan takip ediyor, filomuzu
ve hizmet altyapimizi siirekli
olarak giiclendiriyoruz. Seyahat
sektoriindeki gelismeleri yakin-
dan izliyor, yolcularimiza her za-
man en kaliteli hizmeti sunmay1
hedefliyoruz. Bu hedefimize
ulasma yolunda Mercedes-Benz
otobiisler bizim en biiylik des-
tek¢imiz. Filomuza yeni araglar
ekleyerek yatirimlarimiza onii-
miizdeki yil da devam edecegiz.
Ustiin teknolojiye ve yakit ve-
rimliligine sahip bu otobiislerin,
Ozkoprii Turizm & Malitur’un
sektordeki giiglii konumunu
daha da ileriye tasiyacagina ina-
niyorum” diye konustu.

Hasmer Otomotiv Yatirim ve
Pazarlama A.S. Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcis1 Zafer Sag-
lam: “Mercedes-Benz Tiirk’tin
bayisi Hasmer Otomotiv Diizce
olarak, bugiin Ozkoprii Tu-
rizm & Malitur firmasina 5

adet Mercedes-Benz Tourismo
16 RHD 2+2 model otobiisiin
teslimatin1 gergeklestirmekten
biiyiik memnuniyet duyuyoruz.
2022 yilindan bu yana Ozkoprii
Turizm & Malitur’a toplam 17
adet otobiis teslim ederek, giiclii
bir is birligine imza attik. Bu
rakam, firmamiza ve markami-
za duyulan giivenin en somut
gostergesidir. Hasmer Otomotiv
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kazanclar getir-
mesini diliyo-
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ADET
3 Mercedes-Benz

Tiirk Otobiis
Filo Satis Grup
2 Mudulrt Burak
=] Batumlu ise

| konusmasinda
| sunlar soyledi:
“Tur operator-
liigli alaninda
faaliyet goste-

olarak, sadece satis asamasinda
degil, satis sonrasinda da miis-
terilerimizin daima yanindayiz.
Bu anlayisla, stirdiirtilebilir bir
memnuniyet hedefliyoruz. Onii-
miizdeki yillarda da bu degerli
is ortakliginin artarak devam
edecegine ylirekten inaniyoruz”
diye konustu.

Mercedes-Benz Tiirk Otobiis
Pazarlama ve Satig Direktorii
Osman Nuri Aksoy ise, Ozkop-
rlii Turizm & Malitur ile 2022
yilinda temellerini attiklar is
ortakliginin gii¢lenerek devam
ettiklerini belirterek, “Sektoriin
ithtiyaglarmi yakindan takip eden
bir marka olarak, yolcu tasima-
ciligma 6zel ¢oziimler sunmaya
devam ediyoruz. Otobiislerimizi
de bu dogrultuda konfor, giiven-
lik ve verimlilik 6ncelikleriyle
tasarliyoruz. Bugiin, bu gii¢lii 1s

ortakliginin bir yansimasi olarak,

Ozkoprii Turizm & Malitur’un
filosuna 5 adet daha Merce-
des-Benz Tourismo 16 RHD
2+2 model otobiis katmanin
gururunu yasiyoruz. Ozképrii
Turizm & Malitur, arag filo-
sunda yer alan Mercedes-Benz
Tourismo 15 RHD modellerinin
yanina bu alimlarinda Tourismo
16 RHD 2+2 model otobiisiimii-
zii de eklediler. ilk giinden bu
yana bizlere duyduklari giiven
icin Ozkoprii Turizm & Malitur
ailesine tesekkiir ediyor, yeni
araglarin hayirl olmasini ve bol

ren, kuruldugu
giinden itibaren seyahat sekto-
riindeki vizyoner bakis agisi ile
oncii olan Ozkoprii Turizm &
Malitur, filosuna 5 adet Mer-
cedes-Benz Tourismo 16 RHD
2+2 otobiis ekleyerek 6nemli
bir yatirim gerceklestirdi. Bu-
giin teslim alinan 5 adet Mer-
cedes-Benz Tourismo 16 RHD
2+2 otobiis ile birlikte Ozkoprii

sektoriindeki koklii deneyimimiz
sayesinde yolcularin, kaptanla-
rin ve isletmelerin beklentilerini
cok 1y1 biliyoruz. Bu kapsamda
miistelerimizin daima yaninda-
y1z” dedi.

=Rl s MALITURA
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arag ’ A
filosunun Haber Ulasim Gazetesi
tamami
markamiz Yerel SUreli Haftalik Gazete
araglarin-
dan olu- Yil: 5 - Sayi: 88 - 19 Mayis 2025
suyor. Bu
da Merce- Genel Yayin Yonetmeni
des-Benz Recep Yalamacilar
Turk
olarak Genel Midiir Yazi isleri Miidir(i
kullanici- Rafi Candan Emirhan Yagci
larimizin
ithtiyac-
larin
en ince ‘ Yér\etim Yeri ‘
ayrintisi- Altintepsi MahallesNgh_ya Kemal Caddesi No
na kadar 93/2 (A2 Kulesi) Ickapi No:3409
i Bayrampasa / Istanbul
gozeterek Tel: 0553 35816 73
?ozumler info@haberulasim.com
urett1-
gimizin www.haberulasim.com
altin1 bir
kez daha
¢iziyor. Reklam Rezervasyon
turizm
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tirdiirtilebilir mobilite alaninda
S yillardir 6ncti bir rol tistlenen

MAN Truck & Bus, tiim arag
portfoyii i¢in net bir sifir emisyon
stratejisini kararlilikla uyguluyor. Ilk
elektrikli alcak girisli otobiislerini yol-
lara ¢ikaran MAN‘1n, sehir i¢i otobiis
teslimatlariin %70’1 artik elektrikli
modellerden olusuyor.

“Ankara’daki MAN tesisi doniisii-
miiniin 6nemli bir parcas1”

MAN Truck & Bus Otobiis Birimi
Baskani Barbaros Oktay, odak nokta-
larinin gelecegin teknolojileri oldugu-
nu belirterek sunlar1 sdyledi:
“Elektrikli tahrik sistemi, yerel si-

fir emisyonlu mobiliteye gegiste en
verimli sistem. Bu teknoloji artik
olgunlagsmis durumda. Enerji ve CO2
dengesi de oldukca iyi, tistelik diistik
enerji maliyetleriyle de dikkat c¢eki-
yor. Iklim dostu mobiliteye ge¢mek
icin CO2 emisyonlarini 6nemli 6lgiide
azaltmal1 ve yenilik¢i eMobilite tek-
nolojimizi yollara ¢ikarmaliy1z. Ama-
cimiz, tirtinlerimizi CO2 notr sekilde
tiretmek. Giiney Afrika’daki tesisimiz-
de bu hedefe ulastik, Ankara’da ise en
gec 2030 yilia kadar bunu gercekles-
tirmeyi planlhyoruz.

Otobiislerimizi tamamen elektrikliye
gecirebilmek ve e-otobiislere olan
yiiksek talebi karsilayabilmek i¢in

de tiretim tesislerimizi yeniden yapi-
landirmaya basladik. Bu kapsamda,
Ankara’daki tiretim tesisimizi ve
calisanlarimizi buna gore hazirladik
ve fabrikay1 kademeli olarak eMo-
bilite’ye gecirdik. Ankara’daki bu
yeniden yapilanma ve atilan adimlar,
MAN’1n siirdiirtilebilir gelecege dogru
donlistim siirecinin ayrilmaz pargalari-
n1 olusturuyor.”

“Otobiislerin tiim gelistirme faali-
yetlerini Ankara’da yurutuyoruz*
MAN Uriin Gelistirmeden Sorumlu
Icra Kurulu Uyesi Frederik Zohm ise
Ankara’daki ¢aligmalara iliskin sunla-
11 kaydetti:

“2018/2019 yillarinda Ankara’daki

otobiis gelistirme merkezini kurma ve
buray1t MAN’1n Ar-Ge doniistimiiniin
bir parcasi olarak uluslararasi bir aras-
tirma ve gelistirme ag1 haline getirme
karar1 aldik. Bugiin Ankara’daki yeni
Uriin Gelistirme Merkezi (PDC), oto-
biislerin tiim gelistirme faaliyetlerini,
dokiimantasyon ¢aligsmalarini, proto-
tiplemeyi ve proje yonetimini yiirii-
tiiyor. Artik eCoach modeline 1iliskin
calismalarda burada gerceklestiriliyor.
Bu basar1 Miinih, Tiirkiye, Polonya ve
Giiney Afrika’daki otobiis ¢alisanlari-
mizdan olusan uluslararas1 bir ekibin
yliksek yetkinligi ve 6zverili ¢calismasi
sayesinde miimkiin oldu.”

MAN Tiirkiye, neredeyse 60 yilhik
basar1 hikayesi

Sirketin Tiirkiye’deki tarthi, MAN
Tirkiye A.S.‘nin, 1966 yilinda Al-
manya disindaki ilk MAN iiretim tesi-
st olarak kurulmasiyla basladi. Bugiin
toplam 317.000 metrekarelik alanda
faaliyet gosteren yaklasik 4.700 kisiyi
istthdam sagliyor. MAN ve NEOP-
LAN markalarinin sehir ici, sehirlera-
ras1 ve turizm segmentindeki otobiis-
leri burada gelistiriliyor ve {iretiliyor.
Bu tesis, ayn1 zamanda MAN’1n en
biiyiik otobiis tiretim merkezi konu-
munda bulunuyor

Otobiis alaninda yeniliklere yon ve-

ren MAN, Ankara‘da yalnizca MAN
Lion’s City E modellerini degil, ayni
zamanda elektrikli sehirlerarasi oto-
biisler ve yeni MAN Lion’s Coach
E’yi de tiretmeyi planliyor. 2025
yilinin ortasindan itibaren Lion’s
City E ailesinin elektrikli sehir i¢i ve
sehirlerarasi otobiislerinin {iretimine
Ankara’da baslamay1 planlayan MAN,
eCoach tiretimine ise 2026 yilinda
baslamay1 6ngoriiyor.

Gelecegin teknolojileri Ankara’da
gelistiriliyor

Gelistirme faaliyetlerini Tiirkiye’deki
yeni Uriin Gelistirme Merkezi (PDC)
catis1 altinda toplayan MAN, Ekim
ayindan bu yana yaklasik 830 calisan
ile burada gelecegin yenilikleri iize-
rinde ¢alistyor. Son dort yilda insasi
icin toplamda 41 milyon Euro yatirim
yapilan PDC, 300.000 metrekarelik
alanda; 1,4 kilometrelik bir test pisti,
test rampasi, atdlyeler, ambarlar, Ar-
Ge ofisi, laboratuvar ve miisteriye 6zel
taleplerin hayata gecirildigi bir otobiis
modifikasyon merkezi barindiriyor.

MAN elektrikli otobiis alaninda
yeniliklere yon veriyor

Niirnberg’de eTrucks ve eBus’lar i¢in
batarya paketlerinin iiretildigi batarya
fabrikasinin yani sira ii¢ otobiis {iretim

tesisine de sahip olan MAN, elektro-
mobilite alaninda gii¢lii bir konuma
sahip. Polonya‘daki Starachowice
tesisi, elektrikli sehir i¢i otobiislerde
bir yetkinlik merkezi olarak 6ne ¢ikar-
ken; Giiney Afrika’da da kitanin ilk
e-otoblis teslimatlar1 basariyla gercek-
lestirilmis durumda.

Elektrifikasyonla birlikte siirdiirii-
lebilir iiretime odaklaniyor

MAN, iklim koruma hedeflerine
ulagmak i¢in yalnizca arag filosunun
elektrifikasyonuna degil, ayn1 zaman-
da siirdiiriilebilir tiretime de odaklani-
yor. Bu kapsamda iiretim tesislerinin
enerji kaynaklari, yenilenebilir elekt-
rik ve 1s1 enerjisine doniistiiriilityor.
Yenilenebilir enerjinin disaridan temin
edilmesinin yani sira, Giiney Afrika ve
Ankara’da oldugu gibi giines enerjisi
panelleri de kurularak bu doniistim
destekleniyor.

Ayrica, e-otobiis iiretimini genisleten
MAN, 2050 yilina kadar sera gazi notr
bir sirket olma hedefi dogrultusunda
onemli bir adim daha atiyor. Bu yolda
miisterileri ve is ortaklartyla birlikte
stirdiirtilebilir mobiliteyi destekleyen
sirket, uluslararasi iklim koruma he-
deflerine tam anlamiyla bagli kaliyor.
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ACTIGI YOLDA,
BIZE HER SEY ONU HATIRLATIR.

Yolculuklarin en anlamlisi 19 Mayis sabahinda Bandirma Vapuru
ile basladi, sonu cumhuriyete vardi. Bu anlamli yolculugun

bir parcasi olmaktan dolayi gurur duyuyoruz, gencligin umudunu
gelecege tasimak icin calisiyoruz.

19 Mayis Ataturk’ii Anma, Genglik ve Spor Bayramimiz
kutlu olsun.

Mercedes-Benz

The standard for buses.
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/> Ali Osman Ulusay

aliosmanulusoy.com | 0850 532 88 88 Gecmisten gelen glivenle...
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ATATURK'U ANMA GENGCLIK
VE SPOR BAYRAMI

GENGCLIK GELECEKTIR.

19 Mayis Ataturk'i Anma, Genglik
ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun!

MELTEM OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Orhanli Mah. Katip Celebi Cad. Turkiye Petrolleri
No:13/1 Tuzla/ISTANBUL

T: 0216 212 56 58

temsa.com.tr
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19 Mayis Ataturk'u Anma Gengli
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« 19 Mayis

Ataturk’'U Anma

Genclik ve Spor Bayrami

BUGUN, GELECI;éiN MiMARLARI
OLAN GENGCLERIMIZIN BAYRAMI.

19 Mayis Ataturk't Anma, Genglik
ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun!

CAVUSOGLU OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Dogu Mah. E-5 Yanyolu Gzeri
34890 Pendik/Istanbul ’
T:0216 3541418 V' A \

temsa.com.tr TEMSA FUSO




Cumhuriyetin gencleri ile birlikte biyuduk,
birlikte yol aliyoruz.

19 Mayis Atatirk's Anma,
Genclik ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun

D PAMUKKALE ~~ Anaaolx




BiZiM ROTAMIZ BELLI.

19 Mayis Ataturk' Anma, Genglik
ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun!

PILAVCI OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Istasyon Mah. Giiney Yanyol Cad. No:150,
Gebze/Kocaeli

1: 08503020018

temsa.com.tr

TEMSA

VA
FUSO




Actigin yolda, gosterdigin hedefe...
Her yolculugumuz, o buyuk yuruyusten ilham alir.

19 MAYIS

ATATURK'U ANMA

GENQLIK VE SPOR BAYRAMI

Ll Olsr

@? KALE

Seyahat

08508115959 / wwwkaleseyahat.com.tr




ATATURK’U ANMA
GENQLIK&SPOR BAYRAMIMIZ

o kPR o R U s

BiZ HER SEYi GENCLIGE BIRAKACAGIZ

19 Mayis Ataturk'i Anma, Genglik
ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun!

SEREFOTO
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Kizilirmak Mahallesi Mevlana Bulvari
No:146/A Cankaya/ANKARA
T: 0312 284 81 81

temsa.com.tr TEMSA

VA
FUSO




ATATURK'U ANMA, ©
GENCLIK VE SPOR BAYRAMI
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ON DOKUZ MAYIS

~
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Ataturk’d Anma,
Genclik ve Spor Bayramimiz
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MOTORLU ARACLAR




19 MAYIS ATATURKT ANMA
" GENGLIKVE SPOR BAYRAMIMIZ
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6. Ege Sk. No:27, 16090
o .
MY co M FO RT iritibat Telefon
CINARALP TASIT KOLTUK SISTEMLERI ) 0532 640 40 16




Ataturk'u Anma
Genclik ve Spor Bayrami

Z2 PAMUKKALE

IS ve operasyon ortagi




ATATUR'U ANMA
GENCLIK VE SPOR BAYRAMI

Kt Olaun

BU ULKEYE BAHAR 105 YILDIR
SAMSUN'DAN GELIR

19 Mayis Ataturk' Anma, Genglik
ve Spor Bayramimiz Kutlu Olsun!

AS ANTALYA OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Calkaya Mahallesi Serik Caddesi
No:202 Aksu/ANTALYA

T: 0242 420 0101

temsa.com.tr




ACTIGIN YOL, 106 YILDIR ROTAMIZ.

19 Mayis Atatirk’a Anma, Genclik ve Spor Bayrami kutlu olsun!

Mercedes-Benz

The standard for buses.

Heska Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi
Ortakéy Mh.19 Mayis Bulvari No:20 Kayas Mamak /Ankara

Tel: 0312486 0073-0542 616 36 18

o) /
19 MAYIS

ATATURK'U ANMA,
GENCLIK VE SPOR BAYRAMI
KUTLU OLSUN

M OO N OTOMOTIV ®




YOLUMUZDAN AYRILMADAN DAIMA ILERI.

19 Mayis Ataturk’u Anma, Genglik ve Spor Bayrami kutlu olsun!

Mercedes-Benz

The standard for buses.

Koluman Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi

istanbul: Fatih Mah.Yakacik Caddesi No:33 Sancaktepe, istanbul Telefon:0216 311 80 50 Fax:0216 311 82 29

Ankara: Ehlibeyt Mahallesi, Mevlana Bulvari, No:199 /A Cankaya, Ankara Tel:0312 583 73 00 Fax:0312 473 70 41

Gaziantep: Nesimi Mahallesi Gaziantep Caddesi No:70 Sehitkamil, Gaziantep Sube Telefon:0342 211 25 00 Fax: 0342 437 84 00
Mersin: Mersin-Tarsus Karayolu Uzeri Bagcilar Beldesi, Huzurkent, Mersin Telefon:0324 646 21 14 Fax:0324 646 29 13

W78 20000
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Milli MUcadeleye Varan Yolda, _
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Genqiié'in Pesindeyiz!
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Hizh ve Kolay
Biletin Adres; | IUKSKAradeniz com
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19 MAYIS ATATURK'U ANMA
GENCLIK VE SPOR BAYRAMI

KUTLU OLSUN!

Ataturk'd Anma
Genclik ve Spor Bayra
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é GROUP  LUHSHARADENIZ Esadas
44418 18 ozlemseyahaticomir

beydagi.com.tr m 0850 81105 44
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ATATURK’U ANMA
GENCLIK VE SPOR




Bagimsizliga Giden Yolculuk
1919°da Bagladi!

19 Mayis
Genglik ve Spor Bayrami

Kutiu Olsun!
efe tur =

efetur.com.tr

19 MAYIS 1919

ATATURK'U ANMA, GENCLIK VE
SPOR BAYRAMIMIZ KUTLU OLSUN !

ACR OTOMOTIV OTOKAR BAYii
Asag Kayabas, Atattrk Biv. No:42
Nigde Merkez/Migde

\;g
e

'

Gelecege Yolculuk Genclerle Basglar

19 Mayis Ataturk’d Anma
Genclik ve Spor Bayrami
Kutlu Olsun!

% GURSEL | ,.572%%°

™ Ali Osman Ulusoy s ve operasyon ortag.

19

MAYIS

Ataturk’o Anma
Genclik ve Spor Bayrami
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19 MAYIS

IATORE U ANA

GENCLIK VE SPOR IAYRAMI

Atatirk'i Anma, Genclik ve Spor Bayrami

L

KAYAHAN OTOCAM

MAYIS *

ATATURK'U ANMA,
GENCLIK VE SPOR
BAYRAMI

ATATURK'U ANMA, GENCLIK
VE SPOR BAYRAMI
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METIN TURIZM




1Y MAYIS

Atatiirk’tt Anma
Genclik ve Spor Bayrami

OTOBUS ISLETMESI A.S.

19 MAYIS ATATURK'U ANMA

GENCLIK VE SPOR BAYRAMIMIZ
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19 MAYIS

ATATURK'U ANMA, GENCLIK VE SPOR
BAYRAMIL

19 MAYIS

ATATURK'U ANMA

GENGCLIK VE SPORBAYRAMI
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19 MAYIS
ATATURK'U ANMA
GENCLIK VE SPOR BAYRAMI

KUTLU OLSUN!

www.sec.com.tr

444 44 27

19 MAYIS 1919
ATATURK'G ANMA,
GENCLiK VE SPOR
BAYRAMI

@T41 1 Héo -Iak-dl-m tokatseyahat.com.tr

19 Mayis Ataturk’a Anma
Genclik ve Spor Bayrami




MAYIS

Atatark' Anma
Gencelik ve Spor Bayrami

A e

BS TEKNIK OTOMOTIV
MAN Yetkili Servisi

istanbul Servis (Biiyiik istanbul Otogari) Hendek Servis ( Park Shop Tesisleri)
Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93/2 Kargaliyenikdy Mah. Merkez Sok. No:85
Bayrampasa / istanbul Hendek / Sakarya

Tel: 0533 603 80 29 Tel: 0530 478 82 47

—f—
19 MAYIS

ATATURK'U ANMA GENCLIK VE
SPOR BAYRAMI

Gty !

& vaANGDLL

BU GURUR VE COSKUYU
BIRLIKTE KUTLUYORUZ

MAYIS

ATATURK'U ANMA,
GENCLIK VE SPOR
BAYRAMI

L D151

MAYIS

19 Mayis Atatiirk'li Anma, Genclik ve Spor
- Bayrami

% UGUR

TURIZM TASIMACILIK

AHMETUGUR
Yonetim Kurulu Baskani




19 Mayis

Atatirk’t Anma,
Genclik ve Spor Bayrami

Kutli Obun!

Genglik enerjisi,

spor disiplini ile bulustugunda
muhtesem sonuglar ortaya cikar!
19 Mayis'ta tum genglerimiz icin
spor dolu bir gun olsun.

19

MAYIS

ATATURK'U ANMA GENCLIK
VE SPOR BAYRAMI

“Cizre Nuh

www.ozlemcizrenuh.com




— Atatiirk’tt Anma —
Genclik ve Spor Bayrami
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