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dile getirilen “haksiz reka-

“artan maliyetler” ve “zarar ediyoruz” soOylemleri daha sezon basinda unutul-

mus goérindi. Firmalar bir yandan bilet fiyatlarini yine asagi cekti, diger yandan yuksek
yazihane kiralarini goze aldi, Bir yanda yatirnmlar devam ediyor, diger yanda otoblsu su-
recek kaptan bulunmuyor. Sektériin matematigini anlamak her gecen gin daha da zorlasiyor.

ZARAR EDIYORUZ DIYENLER
FiYATI YINE DUSURDU

Okullarin tatil olmasiyla birlikte yaz se-
zonu bagladi fakat sektdrin yil boyun-
ca tekrar ettigi “maliyetler artti, rekabet
sirdirulemez hale geldi, fiyatlar yeter-
siz” sdylemleri daha sezonun baginda
adeta rafa kaldirild.

Bircok hatta firmalar, sanki yil boyunca
hi¢c zarar etmemisg gibi yeniden dusuk
fiyat politikasina sarildi. Hemen hemen
her ilde bilet fiyatlari yogun rekabe-

tin etkisiyle asagi cekildi. Maliyetlerin
geldigi noktada bu fiyatlarla saglikh bir
karllik elde etmenin zor oldugu bilini-
yor. Buna ragmen firmalar fiyat disur-
mekten geri kalmiyor. Sezon bittiginde
ise ayni cumleleri yeniden duymamiz
kuvvetle muhtemel: “Haksiz rekabet
var, fiyatlar dusuk, maliyetler yuksek...”
BILET UCUZ, YAZIHANE PAHALI
Sektordeki bir bagka ¢eligki de terminal
yazihanelerinde yasaniyor. Firmalar
yolcu cekebilmek igin bilet fiyatlarini
olabildigince asagi ¢cekerken, diger
taraftan ihalelere girerek yazihaneler
icin oldukcga yuksek kiralar 6demeyi

SEHRiMiziN GOVENILIR VE KURUMSAL FIRMA AGIGINI KAMIL KOG ILE KAPATTIK

Kendiniz Olusturun,

Kondiic; Ui/

Yalnizca Entegre Bilet altyapisi kullanan siz degerli
partnerlerimiz i¢in 6zel olarak gelistirdigimiz yaziimiile,
yolculariniza Gidig-Donus biletlerinde indirim segenekleri
sunabileceginizi biliyor muydunuz ?

g06ze aliyor. Bir yanda birkag liralik fiyat
farki icin kiyasiya rekabet, diger yanda
cok yuksek sabit giderler... Bu ticari
denklemin uzun vadede nasil strdari-
lebilecegini aciklamak gercekten glc.
Sektdrin artik yalnizca rakibin fiyatina
bakarak degil; maliyet, doluluk, se-

fer verimliligi ve surdurdlebilir karlihk
uzerinden rekabet etmeyi 6grenmesi
gerekiyor.

ARAC VAR, KAPTAN YOK

Kaptan acigi ise sezonla birlikte kendi-
sini gok daha sert hissettirdi. Yaz ayla-
rinda sefer sayilari ve kullanilan arag
sayisi artiyor ancak sefere ¢ikacak oto-
bus var, yolcu var; direksiyona gececek
yeterli kaptan yok. Kaptan bulunama-
digi icin bazi seferlerin yapilamamasi
artik manferit bir sorun degil, dogrudan
sektorin kapasitesini etkileyen yapisal
bir probleme dénustu. Yillardir konugu-
lan bu meseleye kalici ¢6zum Uretilme-
dikce her yogun sezonda ayni tabloyla
karsilasmaya devam edecegiz.
YATIRIMLAR YIiNE HIZ KESMiYOR
Butln bu sorunlara ragmen otobUs ya-
tirimlar devam ediyor. Sezonla birlikte

iLL-T | entegrebilet com

neredeyse her gun yeni arag teslimat
haberleri geliyor. Filolarini geng tut-
mak isteyen firmalarin yatirrm yapmasi
sektor acisindan elbette 6nemli ancak
burada asil mesele, yatirimin plansiz
blylime yerine dogru maliyet hesabiyla
yapilmasi. Bilet fiyatinin strekli asagi
cekildigi, kaptan agiginin blyidugu ve
isletme giderlerinin arttigi bir ddbnemde
asll ihtiya¢ daha fazla aragtan 6nce
daha saglikh bir igsletme matematigidir.
Sezon gecer, araclar yenilenir, fiyat-

lar yeniden degisir ama sektér kendi
icinde surdurulebilir bir rekabet anlayigi
gelistirmedigi slirece ayni sorunlar her
yil bagka bir basglkla karsimiza ¢gikma-
ya devam eder.

Oturdugu her masada sektordeki
rekabetten, distik bilet fiyatlarin-
dan, artan yatirrm maliyetlerinden,
yiksek faiz ortamindan, yolcu ter-
cihlerindeki degisimden, personel
ve akaryakit gibi ana gider kalem-
lerinden dert yanan firma sahiple-
ri ne oluyor da her sene ayni senar-
yoyu yeniden yaziyor ve oynuyor?

Sayfa 2'de

OTOBUSGUNUN AKARYAKIT ALIMINDA iSiNi
KOLAYLASTIRACAK GOZUMLER GELISTiRiYORUZ
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OTOBUSCUNUN AKARYAKIT ALIMINDA ISINI
KOLAYLASTIRACAK COZUMLER GELISTIRIYORUZ

Akaryakit maliyetlerinin yikseldigi, 6deme ve teminat kosullarinin isletmeler acisindan daha fazla 6nem ka-
zandigi bir dbnemde Anttech Hesapcioglu, otobis sektoriine yonelik dijital céztmlerini genisletiyor. Anttech
Hesapcioglu Satis ve Pazarlama Direktorii Bahadir Efe Selguk; UTTS ve tasit tanima sistemlerinden dijital
takibe, vadeli satis seceneklerinden alternatif teminat yapilarina kadar geligtirdikleri cozumleri okurlarimiz icin
anlattl. Selcuk, amaclarinin yalnizca akaryakit tarafinda hizmet sunmak degil, masterinin ihtiya¢c duydugu anda
hizli sekilde ulasabilecegi ve isini kolaylastiracak bir ¢6zim ortagl olmak oldugunu séyledi. Keyifli okumalar!

DIJITALLESEN DUNYADA
MUSTERIYE DAHA HIZLI
ULASMAK ISTIYORUZ

Akaryakit tarafinda son donemde dijitalles-
menin ¢ok daha 6nemli hale geldigini gorii-
yoruz. Miisteri artik yalnizca iiriine ulasmak
istemiyor; islemini hizli yapmak, 6deme
seceneklerini gérmek ve yaptigi islemleri
ayni sistem {izerinden takip etmek istiyor.
Biz de Anttech Bilisim olarak djjital satis ve
pazarlama agimiz1 genisletiyoruz. Buradaki
temel hedefimiz miisteriye daha hizli temas
edebilmek ve ihtiyacina uygun ¢éziimleri
kisa siirede sunabilmek. Ozellikle UTTS
kullanan miisterilerimizin sisteme hizli
sekilde dahil olabilecegi, islemlerini aktif
olarak yiiriitebilecegi ve yaptig1 satiglari bir
uygulama iizerinden takip edebilecegi bir
altyap tizerinde ¢alistyoruz.

UTTS KULLANAN MUSTERILER i$-
LEMLERINI TEK NOKTADAN TAKiP
EDEBILECEK

Yeni donemde kullanim kolaylig1 bizim i¢in
Oonemli basliklardan biri. Miisteri sisteme
girdikten sonra yaptig1 islemleri dijital
ortamdan izleyebilsin, siireci miimkiin
oldugunca hizli ve kolay yonetsin istiyoruz.
Ozellikle tasit tanima ve UTTS tarafinda
islem yapan miisteriler agisindan hiz bii-
yiik 6nem tasiyor. Operasyonun kesintisiz
devam etmesi gerekiyor. Bu nedenle siste-
min sahadaki kullanimi kadar arka plandaki
takibinin de kolay olmas1 gerektigini diisii-
niiyoruz. Bu dogrultuda Tiirkiye’de faaliyet
gosteren bir¢ok biiyiik firma ve onlarm alt
yiiklenicileriyle goriismeler ve anlagmalar
gerceklestiriyoruz. Amacimiz yalnizca belir-
li noktalarda degil, daha genis ve yaygin bir
yapi igerisinde miisterimize ulasabilmek.

OTOBUS SEKTORUNUN iHTIYAC-
LARINI YAKINDAN BILIYORUZ

Biz ayn1 zamanda otomotiv sektoriiniin
icinde olan bir yapiyiz. Dolayisiyla oto-

biis isletmecisinin giinlitk operasyonunda
karsilastig1 sorunlar1 ve ihtiyaglarini yakin-
dan takip edebiliyoruz. Bugiin sektoriin en
onemli maliyet kalemlerinden biri kuskusuz

akaryakit. Akaryakit fiyatlarmim ytikselmesi
isletmelerin maliyetlerini dogrudan etkiledi-
gi gibi 6deme ve teminat tarafinda da yeni
ihtiyaclari beraberinde getiriyor. Bu nedenle
miisterimize yalnizca akaryakit tarafinda de-
gil; vadeli satis, 6deme kolaylig1 ve teminat
yapilarinda da ¢6ziim tiretmeye ¢alisiyoruz.

AKARYAKIT FIYATI ARTTIKCA
TEMINAT iHTiYACI DA DEGISiYOR
Sahadan bize ulasan en 6nemli konular-
dan biri akaryakit fiyatlarindaki artis. Fiyat
yiikseldik¢e ayni operasyonu siirdiirebilmek
icin ihtiya¢ duyulan finansal yap1 da degi-
siyor. Ozellikle vadeli calisan miisterilerde
gecmis fiyatlara gore olusturulmus temi-
natlari zaman igerisinde yeterli gelmemesi
s6z konusu olabiliyor. Akaryakitin fiyatt
ytikselirken mevcut teminat ayni kaldiginda
miisterinin kullanim kapasitesi dogal olarak
daralabiliyor.

Biz burada miisterinin oniinii agabilecek
alternatifleri degerlendirmeye ¢alistyoruz.
Otomotiv sektoriindeki tecriibemizi de
kullanarak farkli teminat se¢enekleri tizerin-
de ¢alistyor ve miisterimizin operasyonunu
stirdiirebilmesine destek olmaya gayret
ediyoruz.

BiZiM iCIN ONEMLI OLAN

COZUM ORTAGI OLABILMEK
Ozellikle otobiis sektoriinde araglarim siirekli
calismasi gerekiyor. Akaryakit tedarigin-
deki veya finansman tarafindaki kiigtik bir
aksama bile operasyonun tamamini etkile-
yebiliyor. Bu nedenle biz miisteriye sadece
“Uirtin satan” bir yap1 olarak yaklagmak iste-
miyoruz. Ihtiya¢ duydugu anda ulasabildigi,
ddeme segeneklerinden teminat ¢oziimiine,
dijital takipten UTTS stireclerine kadar
yaninda olan bir ¢oztim ortag1 olmak istiyo-
ruz. Akaryakit maliyetlerinin yiikseldigi ve
sektorde karliliklarin daha hassas hale gel-
digi bu déonemde, miisterinin isini kolaylas-
tiracak her ¢oziimiin daha degerli olduguna
inaniyoruz. Oniimiizdeki siiregte de dijital
altyapimmizi ve is birligi agimiz1 genisleterek
otobiis isletmecilerine daha hizli, erisilebilir
ve esnek ¢oziimler sunmay1 hedefliyoruz.

Yolculugun Keyifli Hali

Yeni NOV O ux

Yeni Novo Lux, yenilenen tasarimi, gelismis teknolojik 6zellikleri ve
guvenlik donanimlari ile turizm ve servis tagimaciliinda konfor sunugor.
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MAPAR BURSA

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

istanbul Yolu Cad. No: 493/A

Alasarkoy Mah. Osmangazi/BURSA

Tel :02242610070

Fax : 02242610053

Acil
Servis: 05339319900

MAPAR IZMIR

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

7410 Sok. No:18, 5. Sanayi Sitesi
Bornova - Pinarbasi / iZMIR

Tel :0232478 38 38

Fax : 0232478 3810

Acil
Servis: 05303739393

D www.mapar.com.tr

& ® X f(im/maparman

MAPAR MERKEZ OFiSi

Ikitelli Organize Sanayi Bolgesi
Dolapdere Esnaf ve Sanatkarlar Sitesi
16. Blok No:42 - 44 ikitelli/ISTANBUL
Tel :02126712735-36
Fax:0212671 27 44
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KAML KOG ILE KAPATTIK

“Yol Arkadasim Kamil Ko¢” serimizin yeni réportaji icin direksiyonumuzu Adiyaman’a kirdik ve Kamil Ko¢ Adiyaman isletmecisi
Salih Beyazyildizile bir araya geldik. Beyazyildiz; depremin gblgesinde baglayan bu atilimi, kurumsal yapinin sahaya yansimasini ve
bir sehrin yeniden ayaga kalkigina ortak olmanin anlamini i¢tenlikle okurlarimiz igin paylasti. 2023 depreminin ardindan sehre yeni
bir soluk getirme karariyla baslayan bu yolculuk emin adimlarla yoluna devam ediyor. iste Beyazyildiz'in géziinden Kamil Kog;

SEKTORU HEM KAMYON KASASINDAN HEM
DE OTOBUS DIREKSIYONUNDAN TANIYORUM
1971 yilinda Adiyaman’in Gerger il¢esinde dogdum.
Evliyim, iki cocuk babasiyim. Tasimacilik aslinda
dogumumla birlikte hayatima girdi. Rahmetli babam o
yillardan itibaren tasimacilik yapiyordu; kamyonlari-
miz vardi, yiik tastyorduk. Bu sektor benim i¢in bir aile
mirast.

1980’11 yillarda Mercedes-Benz 302’lerle birlikte birey-
sel otobiisciiliige adim attik. 1994°te otobiis sektoriine
resmen girdim; 1996°da ise kendi kurdugumuz firma
biinyesinde yoluma devam ettim. Otuz yildir bu isin
icindeyim. Sektorii hem kamyon kasasindan hem de
otobiis direksiyonundan tecriibe ettim, tanidim.

KAMIL KOC iLE DEPREM SONRASINDA
ADIYAMAN’A YENI BiR SOLUK GETIRDIK
2023 deprem felaketi Adiyaman’1 derinden sarst1. Sehir
biiylik bir yikim yasadi; toplumsal ve ekonomik ag1-
dan agir bir donemden gectik. O siiregte “Adiyaman’in
adina bir yenilik getirelim” dedik. Kamil Kog ile bir
diyalog basladi. Oturduk, konustuk; sartlar her iki taraf
icin de uygun hale geldi. 1 Agustos 2025 itibartyla Ka-
mil Ko¢’un Adiyaman ve ilgelerindeki isletmeciligini
tistlendim.

Adiyaman’da dort yerel firma faaliyet gosteriyor ama
sehrin, 6zellikle tiniversite 6grencilerinin, kurumsal

ve giivenilir bir markaya ihtiyaci vardi. Kamil Ko¢ un
Tiirkiye genelindeki kurumsal kimligi herkesce bilindi-
ginden, marka burada hemen karsilik buldu ve ciddi bir
talep olustu. Bir sehrin yeniden ayaga kalkma siirecine
bdyle bir markayla katki sunmak, bu isi yapmanin 6te-
sinde bir anlam tasiyor.

EKIBIMiZIN HER BIR UYESI UZERINDEKI
SORUMLULUGUN FARKINDA VE OZVERI iLE
CALISIYOR

Su an tamamen 6z malimizla K&mil Kog biinyesinde
calistyoruz. 10 aracimizla Didim, Aydin, Konya, Kasta-
monu, Istanbul ve Mardin hatlarinda giinliik 5 seferimiz
var. Bagka illerden gelen ve Adiyaman’dan gecen hatlar
da ekibimizin operasyonuna dahil. Araglarda ortalama
40 personelimiz gorev yapiyor. Adiyaman merkez, Kah-

ta ve Golbasi yazihanelerimizde de 15 kisilik bir kadro
var. Toplamda 55 kisilik bir aileyle hizmet veriyoruz.
Bu ekibin her iiyesi, Adiyaman’da Kamil Kog¢ bayragini
tasimanin sorumlulugunu i¢sellestirmis durumda.

KAMIL KOC, DEGISEN KOSULLARA RAGMEN
100 YILI ASKIN SUREDIR AYAKTA

Otuz yildir bu sektoriin igindeyim. Y onetimler degisti,
kosullar degisti ama Kamil Kog bu topraklarda ka-
rayolu tasimaciligini yiiz yili agkin siiredir stirdiiren
kurumsal yapisiyla hep ayakta kaldi. Artik yalnizca
Tirkiye’nin degil, diinyanin markasindan s6z ediyoruz.
FlixBus 1s birligiyle kiiresel 6lgekte kendini kanitlamas,
tagimacilikta biiyiik bir global oyuncu haline geldi. Bu
biiytlikliigiin bir parcas1 olmak gercekten farkli bir his.

KAMIL KOC’UN DiJITAL ALTYAPISIL, YEREL
FIRMALARIN SUNAMAYACAGI BiR HIZ VE
SEFFAFLIK SAGLIYOR

Artik her sey dijital ortama baglandi: operasyon mer-
kezi, host birimi, teknik birimler, miisteri iliskileri...
Adana bolgemize bagliy1z; operasyonlarimizin biiyiik
boliimii oradan yonetiliyor. Bu dijital altyapi, yerel bir
firmanin asla sunamayacagi bir hiz ve seffaflik sagliyor.

Kamil Kog’ta giivenlik her seyin oniinde. Cagatay
Bey’in talimatiyla glivenlik en iist 6ncelik olarak be-
lirlenmis ve bu anlayis sahaya eksiksiz yansiyor. Kirik
bir camla otobiis sefere ¢ikmiyor. Gorlisii engelleyecek

bir hasar varsa ara¢ yola ¢ikmiyor. Yanmayan bir farla
sefere ¢ikmak yok. Bunlar kii¢lik ayrintilar gibi goriine-
bilir; ama giivenlik anlayis1 tam da bu noktalarda baglar.
Kurumsal firma ile yerel firma arasindaki fark, tam
olarak bu disiplinden kaynaklaniyor.

BURADA EN USTTEN EN ALT KADAMEYE
KADAR HERKESIN HERKESE KAPISI ACIK
Kamil Kog¢’u bu kadar benimsememin nedenlerinden
biri de yoneticilerle kurulan iletisimin kalitesi. Genel
Miidiirimiizden Almanya’daki birimlere kadar, bir y1l
icinde ulasamadigimiz, derdimizi anlatamadigimiz tek
bir kap1 olmadi. En st diizeydeki isimlerle de sahadaki
ekiplerle de iletisimimiz her zaman agik ve sicak kaldi.
Bu erisilebilirlik, biiyiik bir kurumsal yapida ¢ok nadir
goriilen bir nitelik.

ODEME SiSTEMINDE BiR GUN BILE
AKSAKLIK YASAMADIK

Kamil Kog’ta iki farkli 6deme modeli var: aylik 6deme
ve ertesi giin ddeme. Maliyetlerimiz yiiksek oldugu

ve ara¢ sayimiz fazla oldugu i¢in biz ertesi giin 6deme
modelini tercih ediyoruz. Yaklasik bir y1ldir bu sekilde
calistyoruz. Bu bir y1l boyunca tek bir giin gecikme
yasamadik. Bir 6nceki giiniin hesabi, ertesi gilin direkt
hesabimiza yatiyor. Ustelik bes giinliik bayram tatili
oncesinde avans bile gonderdiler. Sikint1 yasamamiz
icin 6nceden hareket ettiler. Bu 6ngorii ve giiven, Kamil
Koc ile ¢alismanin en somut karsilig.



DEMIRGRUPILE
YOLUNUZ HEP ILERIYE

“Gelecek, Giivene Inhtiyac Duyar.”

DEMIR GRUP
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Kérfez/Kocaeli m DEM/R GRUP

T: 0850 600 05 25
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TOFED'den Bakanhiga tarife cagnist: 3 aylik bekleme siiresi esnetilsin

Tarkiye Otobusculer Federasyonu (TOFED), motorin fiyatlarindaki olagantstu artis nedeniyle
Ulastirma ve Altyapi Bakanligi’na basgvurarak, sehirlerarasi yolcu tasimaciliglr yapan firmalar
icin yeni Ucret tarifesi belirlemede uygulanan 3 aylik bekleme suresinin esnetilmesini talep etti.

Gy 1 :
\KDENIiZ

Urkiye Otobusculler Federas-
yonu (TOFED), 18 Eylul 2026
tarihli yaziyla Ulagtirma ve

Altyap1 Bakanlig1 Ulastirma Hizmet-

leri Diizenleme Genel Miidiirliigii'ne

yeni Ucret tarifesi talebini iletti. TO-

FED Genel Baskani Av. Birol Ozcan

imzasini tagiyan yazida, karayoluyla

sehirlerarasi yolcu tasimaciligi yapan
firmalarin artan akaryakit maliyetleri
nedeniyle zor bir donemden gegtigi
vurgulandi.

.m*ﬁm

Federasyon, Rusya-Ukrayna savasi ve
ardindan yasanan Iran-ABD gerilimi
nedeniyle uluslararasi enerji piyasala-
rinda yasanan gelismelerin Tiirkiye’de
motorin fiyatlarin1 100 TL seviyesine
tasidigini belirtti. Yazida, otobiis islet-
meciliginin en 6nemli maliyet kalemi
olan akaryakittaki fahis ve 6ngoriile-
mez artiglarin firmalar1 siirdiiriilemez
zararlarla kars1 karstya biraktigi ifade
edildi.

Yonetmelikteki yetkiye dikkat cekildi

TOFED, Karayolu Tasima Y 6netme-
ligi’nin 56. maddesinde yer alan as-
gari 3 aylik tarife bekleme siiresinin
mevcut maliyet kosullarinda firmala-
rin operasyonlarii durma noktasina
getirdigini bildirdi. Federasyon, ayni
yonetmeligin 56. maddesinin altinci
fikrasinin (c) bendinde Bakanliga ta-
sima maliyetlerindeki 6nemli artislar
karsisinda siireyi degistirme yetkisi
verildigini, 11. maddenin ti¢lincii fik-
rasinda ise kriz, buhran ve olaganiistii

MEMNUNIYETIN
KEYFINI SURUN

Mercedes-Benz Turk yetkili servislerinin genis servis agl, orijinal yedek parca kullanimi ve
uzman teknisyen kadrosuyla aracinizi en iyi sekilde koruyun, memnuniyetin keyfini surun.

Mercedes-Benz

Trucks you can trust.

durumlarda gecici diizenleme yapil-
masina imkan tanindigini hatirlatti.
Talep: Yeni tarife belirleme imkani
Federasyon, kamu hizmeti niteligin-
deki sehirlerarasi yolcu tasimaciligi-
nin aksamamasi amaciyla, Karayolu
Tasima Y 6netmeligi’nin ilgili hikkiim-
leri uyarinca 3 aylik tarife bekleme
stiresinin esnetilmesini ve dileyen
firmalara ivedilikle yeni {icret tarifesi
belirleme imkani taninmasini talep
etti.

444 4

444

iletisim Merkezi
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Turkiye’den Dunya Yollarina: TEMSA’'nin 26
Bininci Otobusu Avenue Neo Banttan Indi

elistirdigi ve Ulrettigi araglar
G diinyanin farkl cografyalariyla

bulusturan TEMSA, iiretim yol-
culugunda yeni bir asamaya ulasti. TEM-
SA’nin 2025 yilinda Busworld Europe’da
diinya lansmanin1 gergeklestirdigi Avenue
Neo, sirketin tiretim hattindan ¢ikan 26
bininci otobiis oldu.
TEMSA c¢alisanlarinin katilimiyla “26 Bin
Otobiiste Hepimizin imzas1 Var” motto-
suyla gergeklestirilen kutlamada, tiretim
hattindan ¢ikan Avenue Neo calisanlar
tarafindan imzalandi.
“26 BIN OTOBUSTE HEPIMIZIN
IMZASI VAR”
TEMSA CEO’su Evren Giizel: “TEMSA
araglar1 bugiine kadar diinyada 10 milyar
kilometrenin iizerinde yol yapti. Bugiin
diinyanin farkli cografyalarinda aragla-
rimiz yollardaysa, bunun arkasinda hep
birlikte gelistirdigimiz ve uzun yillara
dayanan yetkinligimiz var. 26 bin oto-
biis tiretim kiltiiriimiiziin, mithendislik
birikimimiz ve kaliteden ddiin vermeyen
calisma anlayisimizin bir sonucu. Miis-
terilerimizi dinlemek, degisen ihtiyaglara
hizla cevap vermek, daha verimli tiretmek
ve kalite standartlarimizi stirekli gelistir-
mek bu anlayisimizin en 6nemli unsurlari.
26 bininci otobiisiimiiziin Avenue Neo
olmasi da bizim i¢in ¢ok anlamli. Elekt-
rikli Avenue Neo; yillarin saha ve iiretim
birikimini ileri miihendislikle bulusturur-
ken, yeni nesil elektrifikasyon teknolojile-
rini TEMSA kimligimizden ilham alan ve
gelecege yon veren vizyoner yeni tasarim
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dilimizle biitiinlestiriyor. Banttan inen
bu ara¢ ayni zamanda TEMSA’nin tercih
edilen mobilite markas1 olma vizyonunu
da ortaya koyuyor. Maraton ile baslayan
hikayemizden bugiin Avenue Neo’ya
uzanan {irlin portfoylimiiz, TEMSA’ nin
yillar i¢inde olusturdugu giiveni ve
yenilikei triinler gelistirme iddiasin

bir arada temsil ediyor. 26 bin otobiiste
hepimizin imzas1 var! Bu mithendislik
ve tretim gliciimiizle gurur duyuyoruz”

dedi.
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5 MiLYON KILOMETRELIK
TECRUBE AVENUE NEO’YA
AKTARILDI

Avenue Neo’nun batarya paketleme,
yazilim ve gelistirme siireclerinin tamami
TEMSA miihendisleri tarafindan gercek-
lestiriliyor. 75 yolcu tasiyabilen otobiis,
yiiksek kapasiteli batarya se¢enegiyle 600
kilometreye varan menzil sunarken, 300
kW DC baglantiyla yiizde 100 sarja 75 da-
kikada ulasabiliyor. Sehir i¢i ulasimin yani
sira biiyliksehir kapsamindaki uzak ilcelere

culuklar daha

kadar ¢6ziim sunacak sekilde gelistirilen

9 metrelik Avenue Neo, 10,5 metrelik bir
otobiisiin sundugu 6zellikleri daha kom-
pakt bir platformda bir araya getiriyor.
Avenue Neo, 2016 yilindan bu yana Isvec
ve Litvanya’nin sert kislarindan Ispanya
ve Tiirkiye’nin sicak yazlaria kadar farkli
cografyalarda yol alan MD9 Electricity nin
giiclii mimarisi tizerine insa edildi. MD9
Electricity’nin 5 milyon kilometreyi asan
yol tecriibesi yeni nesil teknolojilerle Ave-
nue Neo’ya aktarildi.

~ Gelecek Otomotiv Erzurum
iletisim: (0442) 329 04 50
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Mercedes-Benz Tuirk Patent Tescilinde Turkiye Lideri

urkishtime tarafindan bu yil

13’{inciisii gergeklestirilen

“Turkiye Ar-Ge 500 Aras-
tirmast” sonuglarina gore Merce-
des-Benz Tiirk, TURKPATENT
tarafindan tescil edilen patent sa-
yisinda tiim sektorlerin lideri oldu.
Ar-Ge ¢alismalarini patent tescilleri
ile somut ¢iktilara doniistiiren sirket,
mithendislik yetkinligini her gegen yil
giiclendirirken, global 6l¢ekte deger
ireten projelere katki saglamaya de-
vam ediyor.

Mercedes-Benz Tiirk, tiim sektorler
arasinda tescillenen patent sayisinda
liderlige ulasirken, otobiis ve kamyon
irtin gruplarinda yiiriittiigii Ar-Ge ve
inovasyon ¢alismalarinin somut so-
nuglarmi da ortaya koydu. Tescillenen
patentler; Sifir Emisyonlu Aracglar ve
Enerji Sistemleri, Giivenlik, Dayanik-
lilik ve Fonksiyonel Giivenlik, Akilli
Arag Sistemleri ve Dijital Teknoloji-
ler, Ara¢ Mimarisi, Yapisal Sistemler
ve Endiistriyellestirme ile Siiriicii ve
Yolcu Deneyimi olmak {izere gele-
cegin mobilitesine yon veren temel
teknoloji alanlarinda yogunlastyor.

Mercedes-Benz Tiirk Icra Kurulu Bas-
kan1 ve CEO’su Heiko Selzam konuy-
la 1lgili degerlendirmesinde, “Daimler
Truck’in en 6nemli iiretim ve AR-GE
islerinden biri konumundaki sirketi-
miz, sahip oldugu iki AR-GE Merkezi

ile sektoriin gelecegini sekillendirme-
ye devam ediyor. Burada gelistirilen
teknolojiler ve mithendislik ¢6ziimleri
yalnizca Tiirkiye’deki faaliyetlerimize
degil, ayn1 zamanda global 6l¢ek-

te tirlin ve siireclerin gelisimine de
katki sagliyor. Sahip oldugumuz bu
giiclii yetkinlik, Tiirkiye’nin global
Ar-Ge ve mithendislik agindaki stra-
tejik konumunu her gegen giin daha

da ileri tasiyor. Patent tescilinde tiim
sektorler arasinda Tiirkiye’de birin-
ci sirada yer almamiz, mithendislik
glictimiiziin, bilgi birikimimizin ve
inovasyon kiiltiirtimiiziin somut bir
gostergesi. Patentlerimiz yalnizca
yenilik¢i fikirlerimizin tescillenme-
sini degil, ayn1 zamanda bu fikirleri
misterilerimiz i¢in daha giivenli,
daha verimli ve daha stirdiirtilebilir

MERCEDES-BENZ TRAVEGO

YOLLARIN STANDARDINI BELIRLER

Ustiin konforu, gelismis teknolojisi ve giiglii performansiyla
_ Mercedes—Benz Travego, uzun yol tasimaciliginda fark yaratiyor.
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Mercedes-Benz

The standard for buses.

coziimlere dontistiirme kabiliyetimizi
de ortaya koyuyor. Giiglii insan kay-
nagimiz, global sorumluluklarimiz ve
inovasyon odagimizla Tiirkiye’ye ve
global miihendislik agimiza katkimizi
saglamaya; miisterilerimizin bugiinkii
ihtiyaglarina yanit verirken gelecegin
mobilitesini sekillendirecek teknolo-
jiler gelistirmeye devam edecegiz.”
dedi.

Ankara: Ortakoy Mh.19 Mayis Bulvari No:20 Kayas - Mamak
Tel: 0312486 0073-0542 61636 18

Heska Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi

Kayseri: C)rengehir Mahallesi, 3800 Bulvari No: 360/2, incesu
Tel: 0 352 606 0506-0542 616 36 18




MEMNUNIYETTE ETKILI,
SERVISTE YETKILI

Dog-mer Yetkili Servisi, orjinal yedek parcalari ve uzman teknisyenleriyle
aracinizin bakimlarini en hizli ve kaliteli sekilde gerceklestirir. Memnuniyette Etkili, Serviste Yetkili.

Mercedes-Benz
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Anadolu Isuzu’dan Trabzon Buyuksehir
Belediyesi’ne 10 Adet Novo Citi Teslimat

ULASIMDA BOYUK DONUOSOM

tirkiye’nin ticari ara¢ markasi
Anadolu Isuzu, modern sehir-
lerin toplu ulagim ihtiyaclarina
yonelik gelistirdigi ¢oziimlerle
belediyelerin ulagim altyapilarini destek-
lemeyi stirdurtiyor. Bu kapsamda Trabzon
Biiyiiksehir Belediyesi'ne teslim edilen
10 adet Novo Citi, sehir i¢i ulasim hiz-
metlerinde kullanilmak tizere filoya dahil
edildi. Trabzon Biiyiiksehir Belediyesi’ne
bagli Trabzon Ulagim A.S. (TULAS)
ev sahipliginde gerceklestirilen teslimat

QPLU TASIMA

torenine Trabzon Biiyiiksehir Belediye
Bagkan1 Ahmet Metin Geng, Trabzon
Biiyiiksehir Bagkan Danigmani Coskun
Sahin, Trabzon Biiyiiksehir Belediyesi
Genel Sekreteri Giirkan Uctincii ve AKP
Trabzon Milletvekili Yilmaz Biiyiikaydin
katild1. Térende ayrica TULAS Genel
Miidiirii Hakan Oztel, TULAS Ulasim
ve Planlama Miidiirii Ersin Bal; Anadolu
Isuzu’dan Yurti¢i Otobiis Satig Miidiirti
Murat Kiigiik ve Bayi Kanali Sorumlusu
Ozan Simsek ile Trabzon Yetkili Saticisi

ARACLAL
[EN

.’ \ '

Yilkoy Otomotiv’in sirket sahipleri Ah-
met Yilmaz ve Veysel Koybast yer aldi.
Anadolu Isuzu Yurtici Otobiis Satis
Mudurt Murat Kuguk, térende yaptigi
konusmada Anadolu Isuzu ile Trabzon
Biiyiiksehir Belediyesi arasindaki is birli-
ginin 2024 yilinda baglayan teslimatlarla
birlikte gii¢lenerek devam ettigini belirtti.
Kigiik, “Anadolu Isuzu olarak, 40 y1l1
askin liretim tecriibbemizle Gebze Sekerpi-
nar’daki {iretim tesislerimizde, miithendis-
lik ve Ar-Ge glictimiizii kullanarak sehir

D

MERCEDES-BENZ TOURISMO
-~ YOLLARDAKI KONFOR

Mercedes-Benz

The standard for buses.

\JULAS

ici ulasim ¢oziimleri gelistiriyoruz. Uriin-
lerimiz yalnizca Tirkiye’de degil, diin-
yanin birgok tilkesinde yolculara hizmet
veriyor. Bizim i¢in en degerli referans-
lardan biri, miisterilerimizin markamiza
duydugu giiven. Trabzon Biiyiiksehir Be-
lediyesi’nin tercihini 10 adet daha Novo
Citi ile strdtrmesi, bu glivenin en gugli
gostergelerinden biri. Trabzon Biiyliksehir
Belediyemizin bundan sonraki yatirimla-
rinda da giiclii bir ¢6ziim ortagi olmaya
devam edecegiz” dedi.

Koluman Motorlu Araclar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Tiirk A.S. Bayi

Istanbul

Ankara

:0216 31180 50

0312583 7300 Mersin

Gaziantep : 0342 211 2500
:0324 646 21 14

Aksaray : 0382 215 68 10




Uzun yillardir sektorde guven ve kaliteyi 6n planda tutuyor,
musteri memnuniyetini en 6nemli degerimiz olarak goruyoruz.
Guclu araclarimiz ve uzman kadromuzla her yolculugunuzda yaninizdayiz.

"\

KARAKASOGLU
Karakasogiu Erka

Isuzu Ankara Yetkili Bayii Isuzu Izmir Yetkili Bayii

Saray Osmangazi Mah. Sivrihisar Cad. /afer, 1339. Sk. No:4, 35750
No:4/M8 Pursaklar, Ankara Odemis/lzmir
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Metro Konya Isletmesine Yeni Tourismo 16 2+1

etro Turizm Konya isletmeci-
si Yilmaz Koyuncu, filosunu
giiclendirmeye yonelik yatirim-

larma bir yenisini daha ekledi. Koyuncu,
1 adet Mercedes-Benz Tourismo otobiisii
daha filosuna dahil etti. Yeni arag, diizen-
lenen teslimatla birlikte Y1lmaz Koyuncu
tarafindan teslim alindu.

Aracin satis siireci Mercedes-Benz Tiirk
yetkili bayisi Hasmer tarafindan gercek-
lestirilirken, teslimatta Hasmer Konya
Otobiis Satis Miidiirti Cezmi Agirtas ile
Mercedes-Benz Tiirk adina Otobiis Filo

TURKIYE'NIN
OTOBUS

YENI NESIL

SEKTORU

Koordinatorii Atakan Tas¢ioglu yer ald.
“Filomuzu gtclendirmeye devam edi-
yoruz”

Yeni yatirim hakkinda degerlendirmeler-
de bulunan Metro Turizm Konya islet-
mecisi Yilmaz Koyuncu, Mercedes-Benz
Tourismo tercihlerinin arkasindaki neden-
leri ve sektore bakisini su sozlerle ifade
etti:

“Metro Turizm olarak yolcularimiza
giivenli, konforlu ve kaliteli bir seyahat
deneyimi sunmay1 énemsiyoruz. Bu dog-
rultuda filomuzu yenilemeye ve gii¢len-
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dirmeye devam ediyoruz. Mercedes-Benz
Tourismo, isletme ihtiyaglarimiz ve yolcu
memnuniyeti a¢isindan tercih ettigimiz
onemli modellerden biri. Yeni aracimizin
filomuza ve isletmemize hayirli olmasini
diliyorum.

Bu yatirmmin ger¢eklesmesinde emegi
gecen Hasmer ekibine, 6zellikle Cezmi
Agirtas’a ve Mercedes-Benz Tiirk adina
teslimatta yer alan Atakan Tas¢ioglu’na
tesekkiir ediyorum. Is birligimizin onii-
miizdeki donemde de devam etmesini
temenni ediyorum.”

Hasmer’den Metro Turizm’e teslimat
Satis siirecini gergeklestiren Hasmer,
Mercedes-Benz Tourismo’nun Metro
Turizm Konya isletmesinin filosuna ka-
tilmasinda 6nemli rol istlendi. Teslimat,
taraflarin katilimiyla gerceklestirilirken,
yeni Tourismo Metro Turizm Konya filo-
sundaki yerini ald1.

Mercedes-Benz Tourismo yatirimiy-

la filosunu biiyiiten Y1lmaz Koyuncu,
sehirlerarasi yolcu tasimaciliginda hizmet
kalitesini ve operasyonel giiciinii artirma-
ya yonelik caligmalarmni siirdiiriiyor.

DAHA FAZLASI
GCOK YAKINDA
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5'i 1 Yerde Tourismo Yatrimi Albaslar Turizm'den

Turizm ve yolcu tasimacilig ala-
nindaki faaliyetlerini gii¢lii bir
ara¢ filosuyla siirdiiren Albaslar
Turizm, Mercedes-Benz Tourismo
yatirirmiyla filosunu yenilemeye ve
biiytitmeye devam ediyor. Toplam 5
adet Mercedes-Benz Tourismo siparisi
ger¢eklestiren firma, yeni araclariyla
hem operasyonel giiciinii hem de yol-
cu konforunu artirmay1 amagliyor.
Araglar, Albaglar Turizm ve DCT
Motorlu Aracglar Genel Miidiirii Tolga
Oran tarafindan teslim alinirken, satis
siireci Mengerler tarafindan gercekles-
tirildi. Teslimat ise Mengerler Otobiis
Satis Midiri Hiiseyin Tilki tarafindan
yapildi.

“Yatirim bizim icin sadece arac¢
almak degil”

Yeni yatirimla ilgili degerlendirmeler-
de bulunan Albaslar Turizm ve DCT
Motorlu Araglar Genel Miidiirii
Tolga Oran, filonun sirketin hizmet
anlayisindaki énemine dikkat ¢ekerek
su ifadeleri kullandi:

“Albaslar Turizm olarak yatirimla-
rimiz1 yalnizca filomuzu biiylitmek
amaciyla ger¢eklestirmiyoruz. Her
yeni arag, bizim i¢in yolcularimiza
sundugumuz hizmetin kalitesini ytiik-
seltmek, operasyonlarimizi daha giiclii
hale getirmek ve gelecege yonelik
hedeflerimizi desteklemek anlamina
geliyor.

Mercedes-Benz Tourismo, uzun yil-
lardir sektérde kendini kanitlamas,
konfor ve giivenilirligi bir arada sunan
onemli bir marka ve model. Biz de bu

yatirrmimizda hem isletme ihtiyacla-
rimiz1 hem de yolcularimizin beklen-
tilerini g6z 6niinde bulundurduk. 5
adetlik bu yatirim, Albaslar Turizm’in
gelecege olan giiveninin ve sektore
bakisinin 6nemli bir gostergesi.
Ozellikle turizm tasimaciliginda arag
kalitesinin, yolcu memnuniyetinin
dogrudan bir parcasi olduguna ina-
niyoruz. Yolculugun basladigi andan
itibaren miisterilerimize giivenli, kon-
forlu ve kaliteli bir deneyim sunmak
bizim i¢in Oncelik.

Bu yatirimla birlikte filomuzun gii-
ciinii daha da artirdik. Oniimiizdeki
donemde de sektoriin ihtiyaclarini,
teknolojik gelismeleri ve miisterile-
rimizin beklentilerini yakindan takip
ederek yatirnmlarimiza devam ede-

cegiz. Yeni araglarimizin Albaslar
Turizm ailesine hayirli, ugurlu ve bol
kazangli olmasini diliyorum.”

5 arachk giiclii teslimat

Albaslar Turizm’in gergeklestirdigi 5
adet Mercedes-Benz Tourismo yatiri-
mui, firmanin filosunu modernize etme
ve hizmet kapasitesini gelistirme yo-
lundaki ¢alismalarinin 6énemli adimla-
rindan biri oldu. Yeni Tourismo’larla
birlikte Albaslar Turizm, yolcularina
daha yiiksek standartlarda seyahat
deneyimi sunmay1 hedeflerken, yati-
rimlarini istikrarlt sekilde siirdiirme
mesaj1 verdi.

Teslimat siirecinde emegi gecen Men-
gerler ekibine tesekkiir eden Tolga
Oran, is birliklerinin 6niimiizdeki
donemde de devam edecegini belirtti.

HIZLI ve GUVENILIR ONARIM

Her arag bir operasyonun pargasi, her operasyon bir sorumluluk.
BTS OTO'da tum bakim ve onarim adimlari, kurumsal kalite standartlariyla yonetilir.

BTS

BiRANT TEKNIK SERVISLERI

0(216)575 33 55

www.btsoto.com.tr

BlUyUkbakkalkdy Mah. Aynur Sok

No:4 Maltepe/istanbul




21 Eylill 2026

SAYFA 1 4

Prometeon, IAA Transportation’da yer aldi

tinyanin enddistriyel ve ticari
Dlastik odakl1 tek sirketi Prometeon
Tyre Group, ticari araclar, lojistik
ve tagimacilik sektorlerine yonelik Hanno-

ver [AA Transportation’da filolara yonelik
entegre programi SuperFleet’1 tanitti.

SuperFleet; Prometeon’un premium las-
tiklerini, hizmetlerini, servis agimn ve diji-
tal ¢oziimleri tek bir ekosistemde bir araya
getiriyor. Bu biitlinlesik yapi, tasimacilik
sirketlerinin operasyonel verimliligini
artirmay1, toplam sahip olma maliyetlerini
diistirmeyi ve stirdiirtilebilirlik hedeflerini
desteklemeyi amagliyor.

Fuarda ayrica Prometeon’un is ortagi

olan ZF Group’un akilli filo yonetimine
yonelik dijital platformu ZF SCALAR da
tanitildi. Agir ticari arag filolarina yonelik
gelistirilen platform, araglardan operas-
yonel siireglere kadar farkli kaynaklardan
gelen verileri tek bir yapida bulusturarak
filo yonetiminin daha etkin ve giivenli
sekilde yiirtitiilmesine katki sagliyor. ZF
SCALAR ile gerceklestirilen is birligi,
Prometeon’un farkli teknoloji ve uzman-
liklar1 kendi ¢oztimleriyle bulusturarak
miisterilerine daha fazla deger sunma yak-
lasiminin da bir 6rnegini olusturuyor. Is
birligi, farkli ¢6ziimlerin birbiriyle entegre
calisabildigi acik bir ekosistem olusturma
vizyonunu desteklerken, filo operatorleri-
nin giderek cesitlenen ihtiyaglarma daha
kapsamli ¢6ziimler sunulmasina olanak
saglyor.

Prometeon Tyre Group Genis Avrupa
Bolge CEO’su Gokee Senocak, soyle
konustu: “IAA Transportation, Promete-
on’un yalnizca bir lastik tireticisi degil,
filolarin global ¢6ziim ortag1 oldugunu
ortaya koymak ag¢isidan énemli bir
bulugma noktasi. SuperFleet ile {iriin,
hizmet, uzmanlik ve dijital ¢coztimleri
bir araya getiren kapsamli bir ekosistem
sunuyor; miisterilerimizin operasyonel
verimliliklerini artirmalarina ve toplam
sahip olma maliyetlerini diistirmelerine

destek oluyoruz. ZF gibi giiclii bir tekno-
loji sirketiyle gerceklestirdigimiz is birligi
de bu yaklagimimizin énemli bir 6rnegi.
Farkli ancak birbirini tamamlayan uzman-
liklar1 bir araya getirmenin, miisterilerimi-
zin ihtiyaclarina daha kapsamli ¢6ziimler
gelistirmemize ve onlar i¢in daha fazla
deger yaratmamiza imkan verdigine inani-
yoruz.”

ZF Aftermarket Dijital Coziimler Is
Birimi Baskan1 Benoit Dessart ise sun-
lar1 s6yledi: “Giintimiiz filolarmin agik,
akilli ve baglantili ¢oziimlere ihtiyaci var.
Prometeon is birligimiz, filo operatorle-
rininveriye dayal karar alma stireglerini
destekleme konusundaki ortak yaklasi-
mimizdan dogdu. Uzmanliklarimizi bir
araya getirerek filolarin verimliligine ve
operasyonel siirekliligine katki saglama-
y1 amagliyoruz. Bu yaklasimin yarattigi
degeri IAA Transportation’da beraberce
ortaya koymaktan biiyilk memnuniyet
duyuyoruz.”

Standin 6zel konugu ise iki kez Dakar
sampiyonu olan, Team MM Technology
pilotu ve Prometeon marka el¢isi Martin
Macik Jr. idi. Diinyanin en zorlu yaris-
larinda uzun yillardir miicadele eden
Macik, Prometeon lastiklerini en ekstrem
kosullarda kullaniyor. Yarislarda edindigi
deneyimleri ve geri bildirimlerini Prome-
teon ekipleriyle diizenli olarak paylasarak
lastiklerin gelistirilmesine katkida bulunan
Macik, sirketin inovasyon ¢alismalarina
da dogrudan destek veriyor.

Fuarda SuperFleet paketinin yani sira,
bolgesel ve uzun mesafe tasimaciliktan
yolcu tasimaciligina kadar farkli kullanim
alanlarmin ihtiyaclaria yonelik gelisti-
rilen Prometeon Serie 02 iirtin gami da
tanitildi. Prometeon uzmanlarinin gercek-
lestirdigi bilgilendirmeler ve uygulamali
gosterimlerde; yiiksek performansli lastik-
ler, uzman hizmetler, dijital teknolojiler ve
yetkin servis aginin bir araya gelmesiyle
filolara saglanan avantajlar aktarildi.
SuperFleet’in giderek daha agik ve bag-

lantil1 bir ekosisteme doniisen yapist ile
filo ve tasimacilik operatorlerine sundugu

coztimler de fuarda 6ne ¢ikan bagliklar
arasinda yer ald1.

OTOBUS VE TICARI ARAC
CAM MONTAJI

(D~ [«

Lamine On Camilar

Isitmali Lamine Camlar

Temperli Kapi Camlari

Temperli Arka Camlar

Temperli Kelebek Camlar

Tum marka oto camlarinizi

anlasmali oldugumuz sigorta sirketleriyle
Ucretsiz ve kusursuz bir sekilde degistiriyoruz !

Otogar Merkez )
Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93 Ig Kapi: 2B042

Bayrampasa / Istanbul 0(212) 658 18 60

Otogar Sube
Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93 i Kapi: 2B101
Bayrampasa / Istanbul  0(212) 658 00 68

ikitelli OSB Sube
ikitelli Org. San. Bélg. Dolapdere San. Sit. 12. Ada
N0:27/29/31 H1Blok lkitelli / Istanbul 0(212) 549 78 94

KAYAHAN OTOCAM




PiLAVCI|I OB M OTiV'DE

PILAVCI OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI

Istasyon Mah. Giiney Yanyol Cad. No:150,

Gebze/Kocaeli
T: 0850 3020018
temsa.com.tr
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Yilmaz Tur'lan 2026'da 5. Yeni Yatiim Hamlesi

Taslmamhk sektoriindeki faali- “Yatirnmlarimizi siirdiiriiyoruz” operasyonlarimizin ihtiyac¢larina ce- oniimiizdeki donemde de sektdriin ihti-
yetlerini yeni yatirimlarla des- Yeni yatirnm hakkinda degerlendirme-  vap verecek sekilde gelistirmeye 6nem  yaglarini ve gelisimini yakindan takip
tekleyen Yilmaz Tur, filosunu lerde bulunan Yilmaz Tur Firma Sahibi veriyoruz. ederek siirdiirmeyi hedefliyoruz. Bu

giiclendirmeye devam ediyor. Sirket, Hasan Tiirkyilmaz, farkli tasimacilik 2026 yil1 bizim i¢in yatirimlar acisin- stirecte emegi gecen Hassoy ekibine ve

gerceklestirdigi son yatirimla 2 adet alanlarinda edindikleri deneyimi giic- dan olduke¢a hareketli geciyor. Son ya-  Cenk Soydan’a tesekkiir ediyorum.”
Mercedes-Benz Tourismo’yu filosuna  lii ve modern bir filoyla desteklemeye  tirimlarimizla birlikte bu yil filomuza  Filoda istikrarh biiyiime

katt1. Yeni araglarin teslimati, Yilmaz onem verdiklerini belirterek sunlari kazandirdigimiz yeni arag¢ sayisint 5’e  Gergeklestirdigi yatirimlarla filosunu
Tur Firma Sahibi Hasan Tirkyilmaz’a  sOyledi: cikardik. Mercedes-Benz Tourismo’yu  yenileyen Yilmaz Tur, farkli tasimaci-
gerceklestirildi. “Y1lmaz Tur olarak turizm ve personel  da konforu, giivenilirligi ve isletme lik alanlarindaki faaliyetlerini Merce-
Araglarin satis stirecini Mercedes-Benz  tasimaciligi basta olmak tizere farkl thtiyaglarimiza sundugu avantajlar des-Benz Tourismo yatirimiyla destek-
Tirk yetkili bayisi Hassoy yiiriitirken, alanlarda hizmet veriyoruz. Her hiz- nedeniyle tercih ettik. ledi. 2026 y1l1 igerisinde toplam 5 yeni
teslimat Hassoy Otobiis Satis Miidiiri.  met alaninin kendine 6zgii ihtiyaglari Yeni araclarimizin sirketimize, ¢ali- araci filosuna dahil eden firma, modern
Cenk Soydan tarafindan gerceklestiril-  bulunuyor. Bu nedenle filomuzu hem sanlarimiza ve miisterilerimize hayirli  ve giiclii arac parkiyla hizmet kapasite-
di. miisterilerimizin beklentilerine hem de  olmasini diliyorum. Yatirimlarimizi sini gelistirmeyi siirdiiriiyor.
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— European Forum Alpbaeh ,

0BB, Alpbach’ta Otonom Otokar e Centro ile Yolcu Tasimaya Basladi

Q vusturya’nin Tirol bolgesinde  topografya, dar sokaklar ve yogun tra-  toplu tasimanin gelecegi i¢in saglam bir e Centro’su Vorarlberg’deki Wolfurt

yaklasik 120 y1l 6nce, Agus- fik ortaminda tam otonom bir otobiisiin  temel olusturuyor. Bu 6nemli yolculu-  kampiisiinde sanayi parkindaki sirketle-
tos 1907°de, Neumarkt’tan kullanilmasi, gelecegin mobilitesi icin ~ gun parcasi olmaktan ve Avusturya’nin  ri S Bahn’a baglayacak.
Predazzo’ya (Giiney Tirol-Trentino) onemli bir pratik test niteliginde. otonom toplu tasima deneyimini ger¢ek Uluslararasi Deneyimden Gii¢c Alan
yapilan ilk posta otobiisii yolculugu OBB CEO’su Andreas Matthd, “Yeni-  uygulamalarla katki saglamaktan gurur ~ Teknoloji
ile Avusturya’nin ulasim tarthinde bir lik¢i teknolojiler yalnizca laboratuvar duyuyoruz.” Otokar’mn kendi miithendislik uzman-
doniim noktas1 yasanmisti. Avrupa ortaminda degil, gercek kosullarda da Gelecegin Mobilitesi I¢in Kilit ligiyla gelistirdigi tamamen elektrikli
Forumu Alpbach 2026°da iilkenin 6nde test edilmelidir. Toplu tasimay1 adim Teknoloji Otonom e CENTRO kullanilacak. Arag
gelen tasimacilik sirketi OBB yeni bir ~ adim gelistirebilmemiz igin bu tiir pra-  OBB, otonom siiriisii gelecegin toplu SAE Seviye 4 teknolojisine sahip olup
sayfa aciyor ve Avusturya’da ilk kez tik deneyimler kritik dneme sahiptir,” tasimacilig i¢in kilit teknoloji olarak tanimlanmis alanlarda otonom siiriis
SAE Seviye 4’e uygun tam otonom dedi. gorliyor. Amag, otonom aracglarin toplu  goérevini iistlenebiliyor. Avusturya yasa-
stirtis fonksiyonuna sahip elektrikli bir ~ Alpbach’taki uygulama hakkinda tasimay1 nasil tamamlayabilecegini ve  lar1 geregi aragta bir glivenlik siirticlisii

otobiisii yolcu tasimaciliginda kullani-  Otokar Avrupa sirketi Ticari Direktérii ek mobilite hizmetleri yaratabilecegini  bulunuyor. Otokar, Madrid dahil olmak
yor. Otonom Otokar e Centro, Alpbach  Anna Mejer ise sunlar1 soyledi: “OB- ortaya koymak. Alpbach’taki pilot uy-  iizere Avrupa’da otonom tasimacilik-
icinde belirlenmis bir giizergahta yolcu- B’nin toplu tasimadaki genis uzmanli-  gulamadan elde edilen bulgular, sonra-  ta deneyim sahibi ve bu deneyimleri
lar1 tastyor. Pilot uygulama kapsaminda g1 Otokar’in otonom mobilitedeki de- ki projelerin temelini olusturacak. Bir simdi Avusturya’daki uygulamalara
ulasim {icretsiz olarak sunuluyor. Zorlu neyimiyle birlestiren bu proje, otonom  sonraki adimda, Otokar’in tam otonom  aktariyor.
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2026’DA ERTELENEN TALEP 2027°DE KARSIMIZA GIKACAK

Bilgisayar satarak baslayan ve satis direktérliigiine kadar uzanan bir kariyer hikayesi sizlerle. Murat Torun, bugin MKC
Grup ve Enke Otomotiv Genel Mudiirii olarak tecrlbesini yeni nesil satis, takas ve finansman ¢6zimleriyle bulusturuyor. To-
run; ticari ara¢ pazarindaki dénusumda, yaklasik 800 araclik ikinci el operasyonunu, bireysel tasimaciligin gelecegini ve 2027
beklentilerini Haber Ulagim’a anlatti. Torun’a gére bugiinin pazarinda satigin anahtari yalnizca iyi Grinde degil; musteriye ya-
kin olmak, ihtiyaci dogru okumak ve yatirnm kararini kolaylastiracak alternatifler sunmakta yatiyor. Keyifli okumalar!

OTOMOTIVE GECISIM BiR
GAZETE ILANIYLA BASLADI

1971 yilinda Istanbul’da dogdum. Dogma
biiytime Istanbulluyum, aslen Erzincan
Kemaliyeliyim. Istanbul Universitesi
Ingilizce Isletme Boliimii mezunuyum. Is
hayatma 1995 yilinda Ulker’de bilgisayar
satis1 yaparak basladim. Satis¢ilikla ilk
ciddi temasim da burada oldu. 1995-1997
yillar1 arasinda Ulker’de ¢alistim. Ardin-
dan bir gazetede Temsa’nin bolge satis
sorumlusu aradigini gordiim. O dénemde
otomotiv sektoriine gegmek istiyordum;
otobiislere kars1 da 6zel bir 1lgim vardi.
Yolda yeni bir otobiis gordiigiimde mutla-
ka incelerdim.

Temsa’daki goriismelere giderken yasadi-
gim bir aniy1 hala giilimseyerek hatirliyo-
rum. Istanbul Seyahat’in bulundugu bolge-
de aracimi birakmistim; asagidan Temsa’y1
goriiyordum ama otogar konusunda o
kadar acemiydim ki otomobille oraya nasil
gidecegimi bilemedim. Sonunda arabay1
Istanbul Seyahat’te birakip merdivenlerden
yuriiyerek Temsa’ya gittim. 1997-2003 yil-
lar1 arasinda Temsa’da gorev yaptim. 2003
yilinda ise kariyerime Otokar’da devam
ettim. Bolge yoneticisi olarak basladigim
Otokar’daki yolculugum; seflik, miidiirliik
ve son olarak satis direktorliigii gorevleriy-
le devam etti. 2022 yilinin Aralik ayinda
da emekli oldum.

ILK SATTIGIM OTOBUSU HALA
UNUTMADIM

[lk sattigim arag hala aklimdadir. 1997
yilinda, 1998 model olarak bir Prenses
sattim. Balikesir’de Hiiseyin agabey vardi;
ilk aracimi1 ona sattim. O yillarda mo-

del degisimleri bugiinkii gibi yilbaginda
gerceklesmiyordu. Yeni model yili, agus-
tos ay1yla birlikte Izmir Fuar1 déneminde
baslardi. Bu nedenle 1997°de 1998 model
arag satist o donemin normal uygulama-
larindan biriydi. Temsa’daki yolculugum
2003 y1ilia kadar devam etti.

EMEKLILIiK SADECE 15 GUN SUR-
DU

Is hayatindan kopmak kolay degil. Emek-
li olduktan yaklasik 15 giin sonra MKC
Otomotiv ve Enke Otomotiv’de Genel
Miidiir olarak yeniden goreve basladim.
Ben gelmeden once de her iki sirketin
basaril1 bir gegmisi vardi. MKC Otomotiv,
Otokar tarafinda; Enke Otomotiv ise Isuzu
tarafinda giiclii bayilik siire¢lerine sahipti.
Benim amacim var olan basariy1 devam
ettirmek ve yillar i¢inde edindigim saha,
satis ve yonetim tecriibesiyle bu yapiya
katk1 saglamakti.

Bunu yalnizca ticari basar1 olarak gérmii-
yorum. Calisma arkadaslarima tecriibeleri-
mi aktarmaya da 6nem veriyorum. Burada
gercekten bir aile ortamimiz var. Amir-ga-
lisan iliskisinden ziyade, ayn1 hedefe dogru
birlikte hareket eden bir ekip anlayisiyla
calistyoruz.

SATISTA BASARININ SIRRI
MUSTERIYE YAKIN OLMAK

Bence satista basarinin sirr1 ¢ok basit:
Miisteriye yakin olmak. Miisterinin ihtiya-
cini anlayabilmek ve kendinizi onun yerine
koyabilmek gerekiyor.

Bizim agimizdan bir arag satis1 ticari bir
islem olabilir; fakat miisteri i¢in o arag

cok daha biiytik bir yatirim. O paray1 nasil
kazandigini, hangi sartlarda ¢alistigini ve
hangi zorluklarla yatirim yaptigini anlama-
niz gerekiyor. Kendinizi miisterinin yerine
koydugunuzda ona daha dogru ¢oziimler
sunabiliyorsunuz. Satis¢iligi 6ziinde de
bu var: Miisteriye tek bir segenek dayat-
mak yerine alternatif iiretebilmek. Vade

se¢enekleri, takas imkanlar1 ve finansman
alternatifieriyle miisterinin ihtiyacina uy-
gun ¢Oziimii bulmaya calistyoruz.

TAKASSIZ SATIS NEREDEYSE YOK
Ikinci el tarafinda gercekten ciddi bir
operasyon ylriitiiyoruz. Biinyemizde
yaklasik 800 araglik bir ikinci el portfoyii
bulunuyor. Bunun 6nemli bir béliimii sifir
arag satislar1 sirasinda aldigimiz takaslar-
dan olusuyor. Bizim i¢in “takassiz satis”
neredeyse yok. Miisteri ne getiriyorsa
degerlendirmeye ¢alistyoruz. Bazen bir
sifir arag¢ karsiliginda ti¢ araci birden taka-
sa aldigimiz dahi oluyor. Buradaki temel
yaklagim, misterinin elindeki araci satigin
oniinde engel haline getirmemek ve miim-
kiin oldugunca ¢6ztim tiretmek.

IKINCI ELDE ARACI OLDUGU GiBIi
SATMIYORUZ

Takasla aldigimiz araglar1 oldugu gibi yeni
miisteriye sunmuyoruz. Boya, koltuk ve
mekanik aksam basta olmak iizere ihtiyag
duyulan tiim islemleri kendi biinyemizde
gerceklestiriyoruz. Gerekli bakimlart ve
yenilemeleri tamamladiktan sonra araci
daha diizgiin, giiven veren ve kullanima
hazir bir seviyeye getiriyoruz. Bunun da
misteri memnuniyetini ciddi 6l¢tide artir-
digin1 goriiyoruz.

Ikinci el aslinda siirekli devam eden bir
dongii. Bir arag satiliyor, karsiliginda
baska bir takas geliyor. O arag yeni bir
miisteriye gidiyor, onun da baska bir takasi
olusuyor. Bu zincir diisiik kilometreli
araclardan daha yagh araclara kadar devam
ediyor. Ikinci el operasyonu bu neden-

le yalnizca stok yonetimi degil, stirekli
hareket eden bir ticaret ve miisteri iligkisi
sistemi.

2026°YA IYI BASLADIK, SONRA
PAZAR TEMKINLILESTi

2026 yilma iyi basladik. Ozellikle ilk ¢ey-
rek oldukca hareketliydi. Sattigimiz sifir
araclarin 6nemli bir boliimii de ilk ¢ey-
rekte aldigimiz baglantilardan geldi ancak
daha sonra bolgedeki gelismeler, petrol
fiyatlarindaki yiikselis, beklenen faiz indi-

rimlerinin gergeklesmemesi ve finansman
maliyetlerinin yiiksek kalmas1 miisterilerin
daha temkinli davranmasina neden oldu.
Turizmin de beklentilerin altinda kalmasi
yatirimlarim ertelenmesinde etkili oldu.
Biz buradan dogrudan Antalya’ya arag sat-
miyor olabiliriz; fakat miisterimiz o aract
Antalya’da ¢alistirtyor. Antalya’daki is 1yi
gitmiyorsa o miisteri yeni ara¢ yatirimint
erteliyor. Dolayisiyla ticari arag pazari,
aracin ¢alistig1 sektorlerin ve bolgelerin
performansindan da dogrudan etkileniyor.
Bugiin daha ¢ok yenileme pazarma hizmet
ediyoruz.

MiDiBUS PAZARI BUYUMUYOR,
PANELVAN TiPi ARACLAR ONE
CIKIYOR

Midibiis pazarmin biiytidiigli goriisiine cok
katilmiyorum; hatta bir miktar kii¢iiliiyor.
Buna karsilik panelvan tipi araglarin pazari
genisliyor. Sprinter ve Crafter gibi 19-20
kisilik araglar hem personel tagimaciligin-
da hem transfer hem de turizm tarafinda
giderek daha fazla tercih ediliyor.

Bu dontistimii takasa gelen araglarimizda
da acik bicimde goriiyoruz. Bir midibiis
sattigimizda karsiliginda cogu zaman
panelvan tipi araclar takasa geliyor. Bu da
pazarin hangi yone hareket ettigini saha-
da gosteren 6nemli isaretlerden biri. Bu
egilimin 6nlimiizdeki donemde de devam
edecegini diisiiniiyorum.

2027°’DE ERTELENEN TALEBIN
ETKILERINI GORECEGIZ

2026 yilinda gergeklesmeyen talebin bir
boliimiiniin 2027 ye sarkacagini diistinii-
yorum. Her yi1l belli bir pazar ve yatirim
ihtiyaci var. O yi1l gerceklesmeyen yatirim
bir sonraki yila ételeniyor; o yil da gercek-
lesmezse sonraki doneme tasiniyor.

Bir anlamda kar topu gibi biriken bir talep
olusuyor. Bence 2026°da 6telenen yatirim-
larin 6nemli bir bolimii 2027°de yeniden
karsimiza ¢ikacak. Eger kamu yatirimlari
da artarsa pazarin daha 1iy1 bir seviyeye
gelebilecegini diistintiyorum ancak bunun
olmazsa olmazlarindan biri finansman
maliyetlerinin asag1 gelmesi.

FINANSMAN MALIYETI SATISIN
ONUNDEKI EN ONEMLI
KONULARDAN BiRi

Bizim miisterimiz ¢ogunlukla finansman
ihtiyaciyla yola ¢ikiyor. Bu nedenle buraya
geldigimde yapmak istedigim ilk ¢alis-
malardan biri, 6zellikle ikinci el araglarda
musterinin finansmana erigimini kolay-
lastirmaktr. Ikinci el araclarimiz icin kredi
kampanyalar1 diizenlemeye basladik. An-
lasmal1 oldugumuz bankalarla miisterileri-
mize daha avantajli finansman sec¢enekleri
sunmaya ¢alistyoruz. Su anda Kuveyt Tiirk
ve DenizBank ile bu ¢alismalart yiiriitiiyo-
ruz.

Bugiin finansman maliyeti satisin 6niin-
deki en 6nemli konulardan biri. Miisteriye
uygun finansman alternatifi sundugunuzda
satin alma kararini da kolaylastirabiliyor-
sunuz. Bu nedenle arag, takas ve finans-
mani birbirinden ayr1 degil, ayni ¢coziim
paketinin pargalar1 olarak goriiyoruz.

BIREYSEL TASIMACILIK UZUN
VADEDE AZALABILIR

Biiytik filolar yatirimlarini biiytiterek de-
vam ediyor. Asil lizerinde diisiiniilmesi ge-
reken kesim bireysel tasimacilar. Bunlarin
o6nemli bir boliimii bizim ikinci el miisteri-
miz. Yillardir bu isi yapan, bazen babasin-
dan kalan aracla meslegi siirdiiren insanlar
var. Hayatlarimi bu isten kazaniyorlar. Bu
miusteriler araglarin1 miimkiin oldugunca
uzun siire kullanmaya calistyor. Eger borg-
lanarak kendilerini yenileyebiliyorlarsa
yeniliyorlar; bazen de daha eski bir araca
gecerek faaliyetlerini stirdiiriiyorlar.
Ancak uzun vadede bireysel tasimaciligin
azalacagini diisiintiyorum. Sehir i¢i tagima-
cilikta bireysel otobiisciiliik nasil azaldiy-
sa, bizim sektorde de benzer bir doniisiim
yasanabilir ¢tinkii isi yapmak giderek zor-
lasiyor; araglar pahali, yatirimlar biiyiiyor
ve bireysel yatirimcinin bu yiikii tasima
glicti azaliyor.

SIFIR ILE iKINCI EL ARASINDAKI
MAKAS ARAC YENILEMEYI
ZORLASTIRIYOR

Eskiden ikinci el araglarin deger kaybi
daha 6ngortilebilirdi. Bir yagindaki arag
belirli bir oranda deger kaybeder, sonraki
yillarda bu diisiis belli bir diizen i¢inde
devam ederdi. Bugiin ise sifir arag fiyat-
lart ile ikinci el arag fiyatlari arasindaki
makas ciddi bi¢cimde ac¢ilmis durumda.
Eskiden iki-li¢ yasindaki bir araci verip
tizerine belirli bir fark koyarak sifir araca
gecmek miimkiinken, bugiin miisterinin
karsilamasi gereken fark cok daha yiiksek.
Bu durum arag yenilemeyi zorlastiriyor.
Dolayistyla sektoriin 6niindeki 6nemli bas-
liklardan biri; sifir arag fiyatlar, ikinci el
degerleri ve finansman maliyetleri arasin-
daki dengenin yeniden kurulmasi.

ISIN TEMELINDE INSAN VAR
Yillardir otomotiv ve satis sektoriiniin
icinde olan biri olarak basarmnin temelin-
de insan olduguna inantyorum. Miisteriyi
anlamak, onun yerine kendinizi koyabil-
mek ve ihtiyacina uygun ¢6ziimii sunmak
gerekiyor. Uriin elbette dnemli; fakat
giiven, insan iligkileri ve miisteriye yakin
olmak en az iirtin kadar belirleyici. Dogru
¢oziim sundugunuz ve satig sonrasinda

da miisterinin yaninda oldugunuzda uzun
yillara yayilan bir is iliskisi olusuyor. Biz
de bugiin MKC Otomotiv ve Enke Otomo-
tiv’de bu anlayisla ¢alistyor; yalnizca arag
satmay1 degil, takastan finansmana kadar
¢ozlim tireten ve uzun vadeli gliven sagla-
yan bir yap1 olmay1 hedefliyoruz.
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Fransiz Guyana5| nda yoicu ta§|maclllgmda
Allison Torgmatic Serisi ile yeni bir standart

arayolu tagimaciliginin toplu ulagimin temelini

olusturdugu Fransiz Guyanasi’nda, filo giiveni-

lirligi ayn1 zamanda bir kamu hizmeti sorum-
lulugu oluyor. Bélgede yolcu tasimaciliginin 6nemli
oyuncularindan Transports CLERY de bu dogrultuda
uzun vadeli ve stratejik teknoloji yatirimlarma odak-
lantyor. Farkli kullanim ihtiyaglarina yonelik olarak
filosunun ytizde 85’1 Temsa araglardan olusan sirket,
biiylime stratejisinde 6nemli bir adim atarak manuel
sanzimanlardan Allison Torqmatic Serisi tam otomatik
sanzimanlara gecis yapiyor. Bu doniistim; operasyonel
performans, siiriicli konforu ve yolcu deneyimi agisin-
dan olciilebilir kazanimlar sagliyor.
Fransiz Guyanasi’nin ulasim ihtiyaclariyla birlikte
biiyiiyor
Yaklasik 30 araglik filosuyla Transports CLERY; okul,
sehirlerarasi ve turistik tasimaciliktan 6zel kiralama
ve kurumsal ulagim ihtiyag¢larina kadar genis kapsamli
hizmetler sunuyor. Ayn1 zamanda Cayenne ile Kourou
arasindaki 6nemli sehirlerarasi hatlardan birini isleti-
yor.
Turizm departmani araciligiyla Surinam ve Brezilya’ya
turlar diizenleyen Transports CLERY, Fransiz Guya-
nasi’na ugrayan kruvaziyer gemi yolcularina yonelik
yerel turlar da gergeklestiriyor.
Transports CLERY filosunda Allison tam otomatik
sanziman doniisiimii
Transports CLERY, biiyiime siirecinde basta MD 9 ve
LD SB PLUS olmak tiizere ¢esitli Temsa modellerin-
de kademeli olarak manuel sanzimanlardan Allison T
Serisi tam otomatik sanzimanlara gegerek 6nemli bir
teknolojik doniisiim gerceklestiriyor. Temsa MD 9,
motor konfigiirasyonuna bagli olarak Allison T325R
sanzimanlarla donatilirken, LD SB PLUS modelinde
FPT N67 motorla eslestirilmis Allison T350R tam oto-
matik sanziman kullaniliyor. Her iki ¢6ziim de Allison
stiriis deneyiminin karakteristik 6zelliklerinden biri
olan kesintisiz ve sarsintisiz gii¢ aktarimini sagliyor.
Bu tercih; yolcu konforunu, siiriiciilerin ¢alisma kosul-
larin1 ve operasyonel verimliligi birlikte gelistirmeyi
amaglayan kapsamli bir stratejinin pargasini olustu-
ruyor. Ayn1 zamanda kesintisiz hizmetin kritik 6nem
tasidig1 Fransiz Guyanasi’nda araglarin operasyonda
kalma siiresinin artirilmasina yardimci oluyor.
Transports CLERY Direktorii Anthony CLERY, sirke-
tin yaklagimini soyle agikliyor: “Amacimiz, bolgemiz-
de giiclii bir varlik olustururken giivenilir, konforlu ve
verimli bir ulagim hizmeti sunmak. Bugiin yaptigimiz
teknolojik tercihler, uzun vadeli vizyonumuzla tama-
men Ortiisliyor.”

Operasyonel performans ve giivenilirlige katki
Transports CLERY agisindan Allison tam otomatik
sanzimanlarin filoya entegrasyonu, operasyonlarin
optimize edilmesinde 6nemli bir rol oynuyor. Ozel arag
yogunlugunun yol actig1 trafik ve sikisikligin giinliik
ulasimi zorlastirdig1 kosullarda, tam otomatik sanzi-
man teknolojisi toplu tasima seferlerinin daha diizenli
gerceklestirilmesine ve operasyonel verimliligin artiril-
masina yardime1 oluyor.

Ayrica debriyaj sisteminin bulunmamasi sayesinde me-
kanik aginmanin azaltilmasina ve araglarin daha uzun
stire hizmette kalmasina katkida bulunuyor. Bu avan-
tajlar, lojistik kosullarin hizmet siirekliligini zorlastira-
bildigi Fransiz Guyanasi’nda isletme acisindan ayri bir
Onem tasg1yor.

Bu teknolojinin giinlitk operasyonlari kolaylastirma-

s1 ve operasyonel giivenilirligi artirmasi, Transports
CLERY ’'nin 6zel ara¢ kullanimina kars1 giivenilir ve
yiiksek performansli bir ulagim alternatifi sunmasina
olanak taniyor.

Siiriiciiler icin daha konforlu ¢calisma kosullar
Zorlu siirtis kosullarin ve 6zellikle Fransiz Guya-
nasi’nin dogusunda belirgin egimlerin goriilebildigi
giizergahlarda Allison tam otomatik sanzimanlar, siirii-
ciilerin isini kolaylastirtyor.

Sirticti yorgunlugunun azaltilmasina ve ara¢ hakimi-
yetinin iyilestirilmesine katki saglayan tam otomatik
sanzimanlar, yogun trafikte ve egimli yollarda manevra
kabiliyetini arttirtyor. Calisma kosullarindaki bu iyi-
lesme, mevcut siirtictilerin memnuniyetle gérevlerine
devam etmesi ve yeni siiriiciilerin istihdam edilmesi
acisindan avantaj yaratiyor.

Transports CLERY "nin halihazirda istikrarl bir is giicti
ve stirticti ekibi bulunuyor. Calisma kosullarina iliskin
deneyimlerin hizla yayildig: bir bolgede, siiriis konfo-
runu artiran teknolojilerin kullanilmasi en iyi stirtictile-
ri kadroya ¢ekmek agisindan da etkili oluyor.

Tiim hizmetlerde daha iyi bir yolcu deneyimi
Allison sanzimanlar, sehirlerarasi, turistik ve kurumsal
tasimacilikta yolcular i¢in akict ve konforlu bir ulagim
deneyimi sunuyor.

Vites gecislerinden kaynaklanan sarsintilarin orta-

dan kalkmasi, ara¢ i¢i konforu dogrudan artirtyor. Bu
ozellik, sanayi, kamu ve turizm faaliyetleri kapsaminda
gerceklestirilen yolculuklarda kullanicilarin yiikselen
hizmet kalitesi beklentilerinin karsilanmasina yardimei1
oluyor.

Sunulan konfor seviyesi ayn1 zamanda toplu tagimanin
modern ve cazip bir ulasim segenegi olarak konumunu
giiclendiriyor.

Temsa ve Allison is birligi, filo stratejisini destekliyor
Transports CLERY filosunun yiizde 85’ini farkli kulla-
nim ihtiyaglari i¢in alimi yapilan Temsa araglar1 olus-
turuyor. Sirketin filo stratejisinin arkasinda hem Temsa
hem de Allison Transmission ile teknik, ticari ve ope-
rasyonel alanlarda ytiriitiilen yakin is birligi bulunuyor.
Bu is birligi, Transports CLERY 'nin biiytime planla-
rin1 desteklerken filonun siirdiiriilebilir performans ve
verimlilik odagiyla yonetilmesine de olanak taniyor.
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Sirketimizin kurucusu

C.SADIK
BABABALIM')

aramizdan ayrilisininyedinci yilinda
sayg, ozlemve rahmetle aniyoruz.

2 PAMUKKALE A ARAOLU




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
aniyoruz.

wmapar

~ YALGIN SAHIN
YONETIM KURULU BASKANI




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
aniyoruz.

nbaslar




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

HDCT

MOTORLU ARACLAR




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

serefoto

TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli buyugumuz

Cafer Sadik
Bababalim™

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, ozlem ve rahmetle
anlyoruz.

Dog-mer

Motorlu Araclar




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

PILAVCI

OTOMOTIV
TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.
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CAVUSOGLU

TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI




ANMA

1927 2019

Degerli buyugum,
saygideger dostum

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
aniyorum.

IBRAHIM ARTTIRDI
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Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

{5 DEMiR GRUP

TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI




1927 2019

Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.
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TEMSA & FUSO YETKILI SATICISI
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Sektorumuzun duayenlerinden,
degerli bUyugimuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle

anlyoruz.
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ANMA

Pamukkale Turizm kurucusu

Sn. Sadik Bababalim’i

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, ozlem ve rahmetle aniyoruz.

') HESKA

1927

Sektorumuzun duayenlerinden

CAFER SADIK BABABALIM'i

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle aniyoruz.
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ANMA

Pamukkale Turizm Kurucusu

Sn. Sadik Bababalim’i

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle aniyoruz.

Sektdérimuzin duayenlerinden

Cafer Sadik Bababalim'i

aramizdan ayrilisinin 7 yiinda
saygl, 6zlem ve rahmetle aniyoruz.
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ANMA

Pamukkale Turizm Kurucusu

Sn. Sadik Bababalim’i

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle aniyoruz.

Z KOLUMAN

Sektdérimuzin duayenlerinden

Cafer Sadik Bababalim'i

aramizdan ayrilisinin 7 yiinda
saygl, 6zlem ve rahmetle aniyoruz.

per-nz




SektorUmuzun duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin /. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

©

LUKSHKARADENIZ

LKS

GROUP

Sektorimuzun duayenlerinden,
degerli buytgumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 6zlem ve rahmetle
anlyoruz.

Esadas

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

>ozlem

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.
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SektorUmuzun duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin /. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

ANMA

1927 2019

Sektorimuzun duayenlerinden,
degerli buytgumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 6zlem ve rahmetle
anlyoruz.

VANGOLLD

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

yiltur

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

ENTEGRE (][73)




SektorUmuzun duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin /. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.
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Sektorimuzun duayenlerinden,
degerli buytgumuz

CAFERSADIK
BABABALIM'

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 6zlem ve rahmetle
anlyoruz.

Ao EEE

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.

KHO

KAYAHAN OTOCAM

Sektorimuzin duayenlerinden,
degerli buyugumuz

CAFERSADIK
BABABALIM’

aramizdan ayrilisinin 7. yilinda
saygl, 0zlem ve rahmetle
anlyoruz.
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